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Sefior

Carlos Pavez Tolosa

Superintendente

Superintendencia de Valores y Seguros
Avda. Libertador Bernarde O’Higgins 1449
Presente

De nuestra consideracién:

En cumplimiento a lo indicado por esa Superintendencia de Valores y Seguros, adjuntamos copia de un comunicado

que publicamos el 19 de octubre de 2017, con la informacion sobre el acuerdo a la fusién entre PotashCorp y Agrium
Inc., en sus versiones en espafiol e inglés.

Saludamos muy atentamente a usted,

SOCIEDAD QUIMICA Y MINERA DE CHILE S.A.

erardo lllan

VP Finanzas
SQM S.A.

cc: Bolsa de Comercio de Santiago (via ebox)
Bolsa de Valores de Valparaiso
Bolsa Electrénica de Chile
Archivo

SQM

El Trovador 4285, Piso 10
Las Condes, Santiago, Chile
Tel: (56 2) 2425 2485

Fax: (56 2) 2425 2493
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POTASHCORP ANUNCIO APROBACION A LA FUSION CONDICIONADA A LA VENTA DE
LAS ACCIONES DE SQM

Santiago, Chile, 19 de octubre de 2017 - Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. ("SQM’ o la "Compafiia”)
{(NYSE: SQM; Bolsa de Valores de Santiago: SQM-A, SQM-B) informa que anoche Potash Corporation of
Saskatchewan Inc. (PotashCorp) (TSX and NYSE: POT), controlador de 32% de las acciones de la Compaiiia,
anuncié la aprobacion de Competition Commission of India a la fusién entre PotashCorp y Agrium Inc. La aprobacion
quedd condicionada al compromiso de PotashCorp de vender dentro de 18 meses sus acciones en diversas
compafiias, incluyendo SQM.

La versidn completa del anuncio se puede encontrar en la pagina web corporativa de PotashCorp
http://mww. potashcorp.com/news/2320/.

SQM

Los Militares 4290 Piso 6,
Las Condes, Santiago, Chile
Tel: (56 2} 2425 2485

Fax: (56 2) 2425 2493
WWW.SQIT.Com




Acerca de SQM

SQM es un productor y comercializador integrado de nutrientes vegetales de especialidad, yodo, litio, fertilizantes potasicos y
quimicos industriales. Sus productos se hasan en el desarrollo de recursos naturales de alta calidad que le permiten ser lider en
costos, apoyado por una red comercial internacional especializada con ventas en mas de 110 paises.

La estrategia de desarrollo de SQM es ser un operador minerc integrado selectivamente en el procesamiento y comercializacién
de productos, abasteciendo en forma eficiente a industrias esenciales para el desarrollo humano, como alimentacidn, salud y
tecnologia. La cual se sustenta en 6 pilares fundamentales:
« reforzar los procesos internos que permitan asegurar los recursos clave para la sustentabilidad del negocio;
» extender operaciones lean (M1} a toda la organizacién para fortalecer ventaja en costos, calidad y seguridad;
« invertir en desarrollo de mercado de fertilizantes de especialidad, diferenciacién de productos, gestién de canales y
optimizar nuestro pricing;
e recuperar market share en yodo, buscando oportunidades de consolidacién y de integracion vertical, e invertir en el
desarrollo de productos en yodo y nitratos para fines industriales;
« buscar activos en litio fuera de Chile dado el atractivo del mercado y aprovechar nuestras capacidades operacionales, y
en potasio, invirtiendo en opciones que aseguren el acceso a materia prima para nitrato de potasio; y
« buscar oportunidades de diversificacion en oro, cobre y zinc en la regién, para aprovechar nuestras capacidades de
operadeor minero y darle continuidad de negocio a nuestro pregrama de exploracian,

Estos pilares fundamentales son basadas sobre los siguientes cuatro conceptos claves:

e construir una organizacion con claridad estratégica, lideres con inspiracién, responsabilidad perscnal y valores
significativos;

« desarrollar un proceso de planificacién estratégica que responda a las necesidades del cliente y las tendencias de
mercado, y que asegure la coordinacion entre el corporativo y los negocios, y entre operacicnes y comercial;

e desarrollar un proceso robusto de control y mitigacion de riesgos para gestionar activamente el riesgeo de los negocios; y

s dar un salto en nuestra gestion de stakeholders para establecer vinculos con la comunidad y comunicar el aporte de
SQM a Chile y el mundo.

Para obtener mas informacion, comuniquese con;

Gerardo lllanes 56-2-24252022 / gerardo.illanes@sqm.com
Kelly O'Brien 56-2-24252074 | kelly.obrien@sgm.com
Irina Axenova 56-2-24252280 / irina.axenova@sgm.com

Para contactarse con Comunicaciones SQM, comuniquese con:

Carolina Garcia Huidobro / carolina.g. huidobro@sgm.com
Alvaro Cifuentes / alvaro.cifuentes@sgm.com
Tamara Rebolledo / tamara.rebolledo@sgm.com (Zona Norte)

Advertencia respecto a las proyecciones expresadas

Este comunicado de prensa contiene proyecciones segun lo previsto por las disposiciones de refugio tributario de la Ley de
Reforma de Litigios sobre Titulos Privados de 1995, de los Estados Unides. Las proyecciones se identifican con el uso de
palabras como: "anticipar”, "planear o planificar", "creer”, "estimar", "esperar”, "estrategia”, "deberia", "deber4", y otras referencias
similares a periodos en el futuro. Entre algunos ejemplos de proyecciones se incluyen las declaraciones que hacemos respecto al
futuro comercial de la empresa, su desempefio econdmico futuro, su rentabilidad anticipada, sus ingresos y gastos, o cualquier

otra informacion financiera, sinergias de costos anticipados y crecimiento de lineas de negocio o de productos y servicios.

Las proyecciones no son ni hechos histéricos ni garantias de la rentabilidad a futuro. Mas bien, son estimaciones que reflejan la
gestion de SQM de acuerdo con la informacién con la que se dispone. Dado que las proyecciones son a futuro, éstas implican
cierto riesgo, incertidumbre y otros factores que se encuentran fuera del control de la empresa, los que podrian llevar a que los
resultados difieran de manera significativa de aquellos que se expresan en estas proyecciones. Por lo tanto, recomendamos que
no se fie completamente de estas proyecciones. Sugerimos a los lectores consultar los documentos archivados por SQM en fa
Comisién de Valores e Intercambio de los Estados Unidos, especificamente el informe anual mas reciente en el Formulario 20-F
en donde se identifican los factores de riesgo relevantes que podrian hacer que los resultados difieran de aquellos que se
expresan en |as proyecciones. Todas las proyecciones se basan en informacién a disposicion de SQM a la presente fecha. SQM
no se ve obligado a actualizar dichas proyeccicnes, ya sean por nueva informacion disponible, desarrollos a futuro o debido a
cualquier otro motivo.
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POTASHCORP ANNOUCED MEGER APPROVAL. CONDITIONED TO
DIVESTING SQM’S SHARES

Santiago, Chile, October 19, 2017 — Scciedad Quimica y Minera de Chile S.A. ("SQM” or the “Company”) (NYSE:
SQM; Santiago Stock Exchange: SQM-A, SQM-B) informed that last night Potash Corporation of Saskatchewan Inc.
{PotashCorp) (TSX and NYSE: POT), owner of 32% of the Company’s shares, issued a press release announcing
the approval by the Competition Commission of India for the proposed merger between PotashCorp and Agrium Inc.
The approval is conditioned on PotashCorp’s commitment to divest its minority shareholdings in several companies,
including SQM, within 18 months.

A full version of the press release can be found on the corporate website of PotashCorp at
http.//www. potashcorp.com/news/2320/.

SQMm

Los Militares 4290 Piso 6,
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About SQM

SQM is an integrated producer and distributor of lithium, iodine, specialty plant nutrients, potassium-related fertilizers and
industrial chemicals. Its products are based on the development of high quality natural resources that allow the Company to be a
leader in costs, supported by a specialized international network with sales in over 110 countries.

SQM’s business strategy is to be a mining operator that selectively integrates the production and sales of products to industries
essential for human development, such as food, health and technology. The strategy is built on the following six principles:

« strengthen internal processes to ensure access to key resources required for the sustainability of the business;

« extend lean operations (M1) to the entire organization to strengthen our cost position, increase quality and ensure safety;

* invest in the development of a specialty fertilizer market, including product differentiation, sales channe! management and
price optimization;

« recover the iodine market share, seek consolidation and vertical integration opportunities; invest in the development of
industrial nitrate applications,

« search and invest in lithium and potassium assets outside of Chile to leverage our operational capabilities, take advantage
of the current lithium market appeal and ensure access to raw materials for our potassium nitrate production; and

« seek diversification opportunities in gold, copper and zinc projects in the region {o leverage our mining operating
capabilities and provide business continuity to our exploration program.

The business strategy's principles are based on the foliowing four concepts:

« build an organization with strategic clarity, inspirational leaders, responsible perscnnel and strong values;

« develop a strategic planning process that responds to the needs of our customers and market trends, while ensuring
coordination between all segments of the business, including sales and operations;

« develop a robust risk control and mitigation process to actively manage business risk; and

« improve our stakeholder management to establish links with the community and communicate to Chile and worldwide our
contribution to industries essential for human development.

For further information, contact:
Gerardo lllanes 56-2-24252022 / gerardo.illanes@sgm.com

Kelly O'Brien 56-2-24252074 / kelly.obrien@sgm.com
Irina Axenova 56-2-24252280 / irina.axenova@sqm.com

For media inquiries, contact:

Carolina Garcla Huidobro / carolina.q.huidobro@sam.com
Alvaro Cifuentes / alvaro.cifuentes@sagm.com
Tamara Rebolledo / tamara.rebolledo@sgm.com (Northem Regicon)

Cautionary Note Regarding Forward-Looking Statements

This news release contains “forward-looking statements” within the meaning of the safe harbor provisions of the U.S. Private
Securities Litigation Reform Act of 1995. Forward-locking statements can be identified by words such as: “anticipate,” “plan,”
“believe,” "estimate,” "expect,” “strategy,” "should,” "will" and similar references to future periods. Examples of forward-looking
statements include, among others, statements we make concerning the Company's business outlook, future economic
performance, anticipated profitability, revenues, expenses, or other financial items, anticipated cost synergies and product or
service line growth.

Forward-looking statements are neither historical facts nor assurances of future performance. Instead, they are estimates that
reflect the best judgment of SQM management based on currently available information. Because forward-looking statements
relate to the future, they involve a number of risks, uncertainties and other factors that are outside of our control and could cause
actual results to differ materially from those stated in such statements. Therefore, you should not rely on any of these forward-
locking statements. Readers are referred to the documents filed by SQM with the United States Securities and Exchange
Commission, specifically the most recent annual report on Form 20-F, which identifies important risk factors that could cause
actual results to differ from those contained in the forward-looking statements. All forward-looking statements are based on
information available to SQM on the date hereof and SQM assumes no obligation to update such statements, whether as a result
of new information, future developments or otherwise.



