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" ACUMULADO

EBIT{?*) sube 1,4%, EBITDA@’ sube 3,1%
Utilidad neta<4> sube 0,2% a CLP 219.0 por accion

(Santiago, Chile, noviembre 2, 2011) - CCU anuncié hoy sus resultados financieros
consolidados para el tercer trimestre finalizado el 30 de septiembre de 2011©.

COMENTARIOS DEL GERENTE GENERAL

En el Comunicado de Presa de 2T'11 mencionamos los dificiles comparables en términos de
volumenes y costos en 2T'11, asi como en 3T'11. Hemos adoptado acciones mitigantes en
aumentos de precios, innovaciones y reducciones de costos y gastos controlados. Estas
acciones comenzaron a rendir sus efectos en 3T'11 como habiamos previsto.

™) os comentarios realizados en éste comunicado que estén relacionados con el futuro desempenio financiero de CCU, involucran estimaciones
y riesgos conocidos y desconocidos, por lo que tienen implicitos la incertidumbre de lo que efectivamente pueda llegar a suceder. Por lo mismo,
el resultado real pueds variar materialmente con respecto a lo mencionado en este comunicado de prensa. La empresa no tiene la
responsabilidad de actualizar estos comentarios o estimaciones futuras. Los lectores deben ser cautos y no poner una sobredimensionada
confianza en las estimaciones futuras aqui mencionadas. Estos comentarios deben ser considerados en conjunto con la informacidn adicional
sobre riesgos e incertidumbres, mencionados en el reporte 20-F presentado a la US Securities and Exchange Commission (SEC), y en la
Memona Anual enviada a la Superintendencia de Valores y Seguros (SVS), la que se encuentra disponible en nuestra pagina web

® EBIT de las siglas en inglés Earnings Before Interest and Taxes, y corresponde al resultado antes de impuestos, intereses, resultados por
unidades de reajuste, resultados de negocios conjuntos y utilidades/(pérdidas) por diferencias de tipo de cambio.
® Del inglés "Earnings Before Interests, Taxes, Depreciation and Amortization (utilidad antes de intereses, impuestos, depreciacion y
amortizacion). Se utiliza para el calculo del EBITDA, el EBIT o EBIT mas depreciacién y amortizacién. El calculo del EBITDA no tiene como
base las Normas Internacionales de Informacién Financiera (NIIF o IFRS). Por favor ver la nota completa antes de las tablas.
“ Bajo IFRS corresponde a la cuenta “Utilidad (pérdida) del ejercicio atribuible a Propietarios de la controladora”
® Todos los comentarios se refieren a cifras del 3T"11 comparados con el 3T'10, bajo IFRS.



Nos complace comunicar que el volumen consolidado crecié 5,3% en 3T'11, por encima del
crecimiento de 8,7% en 3T'10. Todos los segmentos contribuyeron a este resultado, o fueron
neutrales, como fue el caso de Cervezas Chile. Los nuevos negocios, sidra y licores en
Argentina y licores (Pernod Ricard) en Chile, han contribuido 161 puntos base al porcentaje total
del incremento.

El volumen de los negocios organicos crecié segun el siguiente desglose: Cervezas Argentina
crecid 4,0%, bebidas No alcohdlicas crecieron 7,2% vy el volumen de Vino fue 1% mayor,
parcialmente compensado por un menor volumen de Licores en Chile de 2,9%. El rendimiento
de los volimenes es bastante notable teniendo en cuenta los aumentos de precios que la
empresa ha introducido en los Ultimos meses, considerados necesarios ya que los mayores
costos de materia prima, electricidad y combustibles estaban estresando los margenes. En
promedio, el precio en 3T'11 fue 8,4% mayor que el precio promedio en 3T'10, resultando en
Ingresos por ventas 13,9% superiores.

El Margen bruto aumentd 13,4%, pero el Costo de ventas fue 14,5% mayor. En consecuencia,
el margen fue ligeramente inferior en comparacion con el de 3T'10 y 40 puntos base superior al
2T'11. Esta tendencia de mejora en el margen estd en linea con nuestras previsiones en el
Comunicado de Prensa del 2T°11. Con respecto al aumento de 15,6% en MSD&A® cerca de
dos tercios se debe a mayores gastos en Argentina en relaciéon con las presiones inflacionarias,
el cambio de las tasas de conversion y los gastos del negocio de la sidra, adquirido en
diciembre de 2010. Los gastos MSD&A en Chile aumentaron 3,5% sobre la inflacion, explicado
principalmente por mayores costos de distribucion y gastos relacionados con el mejor
rendimiento en general de la Compaiiia. Como porcentaje de ventas netas, los MSD&A
consolidados aumentaron 52 puntos base, sin embargo, aislando los negocios en Argentina,
este disminuye 14 puntos base.

El EBITDA aumentd 10,2%, aunque el margen EBITDA se redujo en 70 puntos base,

disminuyendo la diferencia negativa de 450 puntos base que vimos en 2T°11 en comparacién
con 2T'10.

Las medidas adoptadas para restablecer los margenes adecuados, junto con un mercado
receptivo y los buenos resultados del 3T°11, nos da confianza en que nos estamos moviendo en
la direccion correcta.

© Gastos de distribucién, marketing, administracion, y ventas (MSD&A por su sigla en inglés)
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ESTADO DE RESULTADOS CONSOLIDADO (Tablas 1 & 2)

INGRESOS POR VENTAS

3711

2011

El total de Ingresos por ventas aumenté 13,9% a CLP 220.042 millones, como
resultado de 5,3% mayores volimenes consolidados y de un precio promedio
8,4% mas alto. Los volumenes aumentaron en los siguientes segmentos:
bebidas No alcohdlicas (+7,2%), Licores (+5,5%), Cervezas Argentina (+4,0%),
Vinos (+1,0%) y Cervezas Chile se manutuvo plano. El mayor precio promedio
se explica principalmente por un aumento de 20,2% en el precio promedio de
Cervezas Argentina afectado por la conversion por tipo de cambio, 16,5% en
Licores debido principalmente al cambio en el mix, 7,4% en Cervezas Chile,
3,0% en bebidas No alcohdlicas, y 2,9% en Vinos.

Los Ingresos por ventas acumulados aumentaron 11,3% a CLP 653.694

millones, como resultado de 4,8% mayores volumenes consolidados y 6,3% de
mayores precios promedios.

INGRESOS POR VENTA POR SEGMENTO 3T'11*

6,9%
17,9% 30,5%

26,1% 18,6%

O Cerveza Chile B Cerveza Argentina B Bebidas sin alcohol B Vino O Licores

* Porcentajes no incluyen “Otros/Eliminaciones”



Ingresos por ventas por segmento

Cerveza Chile 61.014 31,6%

Cerveza Argentina 31588 16,4%| 26,8%
Bebidas sin alcohol 50.719 26,3%(| 10,3%
Vino 37.557 19,4% 2,1%
Licores 12.914 6,7%| 14,8%
Otros/Eliminaciones -659  -0,3% -
TOTAL 220.042 193.134 100,0%| 13,9%

Cerveza Chile 210.105 32,1%| 196.921 33,5%
Cerveza Argentina 126.635 19,4% 105.676 18,0%| 19,8%
Bebidas sin aicohol 173.351 26,5%| 157.051 26,7%| 10,4%
Vino 101.869 15,6%| 100.658 17,1% 1,2%
Licores 34500 5,3% 31728 54%| 87%
Otros/Eliminaciones 7.234 1,1% -4.501  -0,8% -
TOTAL 653.694 100,0%]| 587.533 100,0%| 11,3%

MARGEN BRUTO

31711 Aumentoé 13,4% a CLP 112.643 millones, como resultado de 13,9% mayores
Ingresos por ventas, parcialmente compensado por 14,5% mayores Costos de
ventas (COGS por su sigla en inglés), los que ascendieron a CLP 107.400
millones. Como porcentaje de los Ingresos por ventas, los COGS aumentaron de
48,6% en 3T'10 a 48,8% en 3T'11. En consecuencia, el Margen bruto, como
porcentaje de Ingresos por ventas, disminuyé de 51,4% en 3T'10 a 51,2% este
trimestre.

2011 Aumentd 8,8% a CLP 342.432 millones, y como porcentaje de Ingresos por
ventas, el Margen bruto disminuyé de 53,6% a 52,4% comparado con 2010.

EBIT

3711 Aumento 11,4% a CLP 32.716 millones como resultado de un mayor Margen

bruto, parcialmente compensado por mayores gastos de distribucion, marketing,
administracion y ventas (MSD&A por su sigla en inglés). Los gastos de MSD&A
aumentaron 15,6% en 3T'11 a CLP 80.890 millones. Los gastos MSD&A, como
porcentaje de los Ingresos por ventas, aumentaron de 36,2% en 3710 a 36,8% en
3T'11. El aumento en MSD&A se explica principalmente por la adquisicion de la
operacion de sidra a finales del 2010, las presiones inflacionarias en Argentina y
mayores costos de distribuciéon. El margen EBIT disminuyé de 15,2% en 3T'10 a
14,9% en 3T'11. EBIT antes de items no recurrentes (INR) aumentd 11,3% a CLP
32.550 y el margen EBIT antes de INR disminuy6 de 15,1% en 3710 a 14,8% en
3T11.



2011 Aumento 6,8% a CLP 118.766 millones debido a un efecto INR positivo de este
ano y a mejores resultados en el 2011. El efecto positivo de CLP 13.289 millones
con motivo de la liquidacién de los seguros durante el 2011 casi duplicé los CLP
6.791 millones de la venta de un terreno en Lima durante 2010. El margen EBIT
consolidado fue 18,2%, disminuyendo 0,8 puntos porcentuales comparado con el
2010. El EBIT acumulado antes de INR aumenté 1,4% y su margen disminuyé de
17,8% en 2010 a 16,2% en 2011.

RESULTADO OPERACIONAL POR SEGMENTO 3T'11

7,2%

10,6%

19,9% 56,4%

5,9%
D Cerveza Chile B Cerveza Argentina M Bebidas sin alcohol

Vino OLicores

* Porcentajes no incluyen “Otros/Eliminaciones”

EBIT vy margen operacional por segmento

Cerveza Chile 18.133 15.269 18,8% 27,7% 25,0%
Cerveza Argentina 1.893 1.633 16,0% 4,7% 5,2%
Bebidas sin alcohol 6.401 6.636 -3,5% 11,4% 13,1%
Vino 3.402 4.009 -15,1% 8,9% 10,7%
Licores 2.306 2.256 2,2% 15,6% 17,5%
Otros/Eliminaciones 579 -443 NM - -
TOTAL 32.716 29.358 11,4% 14,9% 15,2%

Cerveza Chile . 54.807 27,8%
Cerveza Argentina 14.184 13.123 8,1% 11,2% 12,4%
Bebidas sin alcohol 24.708 23.011 7,4% 14,3% 14,7%
Vino 12.224 9.338 30,9% 12,0% 9,3%
Licores 4.969 4.837 2,7% 14,4% 15,2%
Otros/Eliminaciones -956 6.092 NM - -

TOTAL 118.766 111.208 6,8% 18,2% 18,9%
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EBITDA

3T11

2011

Aumentd 10,2% a CLP 44.644 millones explicado por un mayor Margen bruto,
parcialmente compensado por mayores MSD&A. El margen EBITDA consolidado
disminuyé de 21,0% en 3T°'10 a 20,3% en 3T'11. EBITDA antes de INR aumento
10,2% a CLP 44.478 millones y el margen EBITDA antes de INR disminuyé de
20,9% a 20,2%.

Aumentd 7,1% a CLP 154.225 millones y el margen EBITDA disminuy6 de 24,5%
en 2010 a 23,6% en 2011. El EBITDA acumulado antes de INR aumenté 3,1% a
CLP 141.376 millones y el margen disminuyé de 23,3% en 2010 a 21,6% en 2011.

EBITDA POR SEGMENTO* 3T'11

6,8%

11,8%

52,6%

21,2%
7,6%
O Cerveza Chile B Cerveza Argentina M Bebidas sin alcohol EVino OlLicores

* Porcentajes no incluyen “Otros/Eliminaciones”

EBITDA vy margen EBITDA por Segmento

Cerveza Chile 30,9%

Cerveza Argentina 3.219 2.847 13,%% 8,0% 9,0%
Bebidas sin alcohol 8.952 9.053 -1,1% 16,0% 17,8%
Vino 5.005 5.629 -11,1% 13,1% 15,0%
Licores 2.891 2.679 7,9% 19,5% 20,7%
Otros/Eliminaciones 2.340 1.433 63,2% - -
TOTAL 44,644 40.495 10,2% 20,3% 21,0%

Cerveza Chile 75.743 5,7% ,2%
Cerveza Argentina 18.049 16.700 8,1% 14,3% 15,8%
Bebidas sin alcohol 32.384 30.015 7,9% 18,7% 19,1%
Vino 17.067 14.194 20,2% 16,8% 14,1%
Licores 6.365 6.098 4,4% 18,5% 19,2%
Otros/Eliminaciones 4.617 11.464 -59,7% - -
TOTAL 154.225 143.947 7,1% 23,6% 24,5%
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OTROS

3711

2011

En Otros se incluye lo siguiente: Otras ganancias (pérdidas) y Diferencias de
cambio, Resultado por unidades de reajuste y Participacion en beneficios de
asociadas y negocios conjuntos., La variacion total de estas cuentas, en
comparacion con el mismo trimestre del afio pasado, es un mejor resultado por
CLP 7.631 millones que se explica principalmente por:

» Otras ganancias (pérdidas) y Diferencias de cambio, las cuales aumentaron
en CLP 7.438 millones debido principalmente a pérdidas relacionadas con
coberturas que cubren la variacion cambiaria sobre los impuestos.

* Resultados por unidades de reajuste, los cuales aumentaron CLP 483
millones principalmente debido a un aumento de 0,56% en el valor de la UF en el
3T'11 comparado con una variacion de la UF de 0,65% en 3T'10 aplicada sobre
un menor pasivo en UF. VSPT refinancié el 50% de los bonos a largo plazo con la
deuda denominada en délares y euros (La UF es una unidad monetaria indexada
a la variacion del IPC).

Esto fue parcialmente compensado por:

* Participacién en beneficios de asociadas y negocios conjuntos, cuyo
resultado disminuyé CLP 324 millones principalmente por menores resuitados en
FOODs Compafia de Alimentos CCU S.A. y Vifa Valles de Chile S.A.

Aumento en CLP 4.402 millones de una pérdida de CLP 10.527 millones a una
pérdida de CLP 6.125 millones, debido principalmente a Otras ganancias
(pérdidas).

IMPUESTOS A LA RENTA

3111

2011

Impuesto a la renta aumenté CLP 9.300 millones debido principalmente a: mayor
tasa de impuesto, el efecto de las fluctuaciones del tipo de cambio en el impuesto
y una pérdida de una vez en impuestos en Aguas CCU-Nestlé. La tasa de
impuestos aumenté de 17% en 2010 a 20% en 2011 con el propdsito de financiar
la reconstruccion de obras después del terremoto del 2010.

Aumentd CLP 7.796 millones principaimente debido a una mayor tasa de
impuesto, el efecto de las fluctuaciones del tipo de cambio en el impuesto,
mayores impuestos relacionados con la liquidacion de reclamaciones del seguro y
una pérdida de una vez en impuestos en Aguas CCU-Nestlé.
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INTERES MINORITARIO

3711 Disminuyé CLP 791 millones a CLP 1.702 millones principalmente debido a
menores resultados en Vifia San Pedro Tarapaca y Aguas CCU-Nestlé.

2011 Aumenté CLP 258 millones a CLP 7.420 millones principalmente debido a
mayores resultados en Vifia San Pedro Tarapaca explicado principalmente por el
efecto de la liquidacion de la reclamacion del seguro.

UTILIDAD NETA

3711 Aument6 CLP 2.481 millones a CLP 22.093 millones, esencialmente debido a un
mayor EBIT ademas de mejores resultados en Otras ganancias y Diferencias de

cambio, y un menor Interés minoritario, parcialmente compensado por un mayor
Impuesto a la renta.

2011 Aumenté CLP 3.907 millones a CLP 77.761 millones, esencialmente debido al
mayor EBIT, mejores resultados en Otras ganancias y Diferencias de cambio,

parcialmente compensados por un mayor Impuesto al a renta y mayor Interés
minoritario.
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ITEMS NO RECURRENTES (INR)

La liquidacion de la demanda de seguro relacionadas con el terremoto del 2010 generd un
efecto positivo no recurrente de CLP 13.289 millones a la fecha, a nivel EBIT, para compensar
las perdidas operacionales causadas por el desastre natural. Ademas, en 3Q’11 CLP 440
millones de indemnizacién pagada en relacion con el negocio de la sidra en Argentina fueron

registrados como INR.

Durante el 2010, se registré un INR derivado de la venta de un terreno en Lima que generé una

utilidad antes de impuestos de una vez de CLP 6.791 millones.

Las siguientes tablas muestran el EBIT/EBITDA y los margenes EBIT/EBITDA, ambas antes de

INR:

ervezas Chi

Cervezas Argentina 1,893 1,633 16.0% 5.2%
Bebidas no alcohdlicas 6,401 6,636 -3.5% 13.1%
Vinos 2,796 4,009 -30.3% 10.7%
Licores 2,306 2,256 2.2% 17.5%
Otros/Eliminaciones 1,020 -564 NM - -
TOTAL 32,550 29,237 11.3% 14.8% 15.1%

Cervezas Chile .

Cervezas Argentina 14,184 13,123 8.1% 11.2% 12.4%
Bebidas no alcohélicas 23,473 23,011 2.0% 13.5% 14.7%
Vinos 5,757 9,338 -38.4% 5.7% 9.3%
Licores 4,662 4,837 -3.6% 13.5% 15.2%
Otros/Eliminaciones -466 -698 -33.3% - -
TOTAL 105,917 104,417 1.4% 16.2% 17.8%

18.0%

Cervezas Chile 22,237 18,853 33.9% 30.9%
Cervezas Argentina 3,219 2,847 13.1% 8.0% 9.0%
Bebidas no alcohélicas 8,952 9,053 -1.1% 16.0% 17.8%
Vinos 4,398 5,629 -21.9% 11.5% 15.0%
Licores 2,891 2,679 7.9% 19.5% 20.7%
QOtros/Eliminaciones 2,780 1,312 111.8% - -
TOTAL 44,478 40,374 10.2% 20.2% 20.9%

70,414

Cervezas Argentina 18,049 . 14.3% 15.8%
Bebidas no alcohdlicas 31,148 3.8% 18.0% 19.1%
Vinos 10,600 -25.3% 10.4% 14.1%
Licores 6,058 -0.7% 17.6% 19.2%
Otros/Eliminaciones 5,107 9.3% - -
TOTAL 141,376 137,156 3.1% 21.6% 23.3%
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SEGMENTOS (Tablas 3 & 4)

Los segmentos reflejan de la misma manera que cada Unidad Estratégica de Negocios (UEN) se gestiona. Los
Servicios Compartidos Corporativos, la distribucion y los gastos de logistica se han asignados a cada UEN sobre la
base de los Acuerdos de Nivel de Servicio. Los gastos corporativos no asignados mas arriba y el resultado de la
logistica dependiente y el negocio de la sidra se incluyen en "Otros/Eliminaciones".

CERVEZAS CHILE

INGRESOS POR VENTA aumentaron 7,5% a CLP 65.578 millones como resultado de mayores

EBIT

EBITDA

precios promedio de 7,4% y un volumen de ventas plano.

aumenté 18,8% a CLP 18.133 millones, principaimenie como resultado de un
mayor Margen bruto, parcialmente compensado por mayores gastos de MSD&A.
El aumento del Margen bruto esta explicado por mayores Ingresos por ventas,
parcialmente compensado por mayores COGS los cuales aumentaron 2,3% a CLP
25.601 millones. El mayor costo de materias primas y energia explican en gran
parte el aumento de los Costos de venta, que fue mitigado por un ajuste positivo
en botellas retornables y un peso Chileno mas fuerte. Como porcentaje de los
Ingresos por venta, COGS disminuyeron de 41,0% en 37’10 a 39,0% en 3T'11.
Los gastos de MSD&A aumentaron 5,4% a CLP 21.856 millones principalmente
debido a mayores gastos de distribucion, servicios de venta y la ausencia de la
prevision de bono del 2010 junto con un ajuste actuarial de las provisiones de
indemnizacion. Como porcentaje de los Ingresos netos, los MSD&A disminuyeron
de 34,0% a 33,3% en 2011. El margen EBIT aumenté de 25,0% a 27,7% en 3T'11.

aumenté 18,0% a CLP 22.237 millones y el margen EBITDA fue 33,9% 6 3,0
puntos porcentuales mayor que en 3T'10.

Comentarios E! volumen se mantuvo plano, a pesar de que hay que sefialar que el crecimiento

del 6,8% en 3T'10 es dificil de superar. Sin embargo, la categoria premium
continua creciendo a una tasa de doble digito. EI mayor precio promedio se debe
principalmente al alza de precios del 6% en los formatos no retornables y
productos stper premium efectuada en agosto 2010 y en un menor grado, al alza
de precios en promedio del 7% a partir del 1 de junio 2011. Esta reciente alza
intenta compensar los mayores costos de commodities, combustibles y
electricidad los cuales estan afectando a la industria como se ha explicado en
informes trimestrales anteriores.
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CERVEZAS| ARGENTINA

INGRESOS POR VENTA medido en pesos Chilenos, aumentd un 26,8% a CLP 40.042

EBIT

EBITDA

millones, como resultado de voliumenes de ventas 4,0% mayores y precios
promedio 20,2% mayores afectado por la conversion por tipo de cambio, cambios
en el mix y aumento de precios para asi parcialmente compensar el incremento en
los costos y gastos.

medido en pesos Chilenos, aumenté 16,0% a CLP 1.893 millones en 3T'11, como
consecuencia de un mayor Margen bruto, parcialmente compensado por mayores
MSD&A. El Margen bruto aumenté debido a mayores Ingresos por venta,
suficientes para compensar los mayores COGS que aumentaron 15,0% a CLP
17.039 millones este trimestre. El aumento en Costos de ventas es debido
principalmente a mayores costos de materias primas, personal y energia. Como
porcentaje de los ingresos, los COGS disminuyeron de 46,9% a 42,6% en 3T'11.
Los gastos de MSD&A aumentaron 37,9%, de CLP 15.123 millones a CLP 20.863
millones debido a la inflacién, la sindicalizaciéon del personal de ventas, mayores
costos de marketing, distribucion e impuestos sobre los ingresos. Como
porcentaje de los ingresos, los MSD&A aumentaron de 47,9% a 52,1%. El margen
EBIT disminuyé de 52% en 3T'10 a 4,7% en 3T'11 debido a las presiones de
costos que no estan totalmente compensadas por mayores precios.

aument6é 13,1% a CLP 3.219 millones en este trimestre y el margen EBITDA
disminuyo de 9,0% a 8,0%.

Comentarios Los precios de ventas fueron ajustados en julio del 2011 para compensar las

presiones inflacionarias de costos. El volumen total crecié 4,0%, donde los
volimenes de las marcas premium crecieron a una tasa de doble digito. Los
resultados en pesos Chilenos estan afectados por la depreciacion del peso
Argentino (5,0%) y la apreciacion de peso Chileno (7,6%), ambos respecto al
délar. Los resultados en dolares son los siguientes: EBIT aumentd 35,0% y el
EBITDA aumenté 26,7%, mientras que el margen EBITDA disminuy6 de 9,9% a
9,1%.

BEBRIDAS NO ALCOHOLICAS

INGRESOS POR VENTA aumentaron 10,3% a CLP 55.934 millones debido a mayores

EBIT

volumenes por 7,2% y un aumento del 3,0% en el precio promedio.

disminuyd 3,5% a CLP 6.401 millones, a pesar de los mayores Ingresos por venta
debidos a mayores COGS y mayores MSD&A. Los COGS aumentaron un 16,6% a
CLP 29.487 millones principalmente debido a incrementos de precios en materias
primas tales como el azucar, la pulpa y la resina, asi como en energia y personal.
Los COGS como porcentaje de los Ingresos por venta, aumentaron de 49,9% a
52,7%. Como consecuenciza, el Margen bruto disminuyé de 50,1% a 47,3%. Los
gastos por MSD&A aumentaron 7,5% a CLP 20.214 millones principalmente por
mayores gastos de distribucion y personal, mientras que como porcentaje de los
Ingresos por venta, los MSD&A disminuyeron de 37,1% a 36,1% y el margen EBIT
disminuy6 de 13,1% a 11,4% debido a mayores COGS.

11
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EBITDA disminuy6 1,1% a CLP 8.952 millones y el margen EBITDA disminuyé 16,0%, 1,8
puntos porcentuales menor que en 3T'10.

Comentarios Los volumenes tuvieron un buen desempefio durante el trimestre, considerando
el dificil comparable del 2010. Néctares aumentaron 16,5%, gaseosas 5,3% Yy
aguas 5,8%. El precio promedio del segmento crecié un 3,0% durante el trimestre.
Debido a la presion de la competencia, los aumentos de precio en las categorias
de aguas y productos funcionales han sido limitados.

VINO

INGRESOS POR VENTA aumentaron 2,1% a CLP 38.330 millones debido a un aumento en el
volumen de 1,0% y de 2,9% en precios promedio en CLP, excluyendo el vino
granel. E! volumen de exportaciones en Chile y Argentina aument6é 5,3% vy
disminuy6 29,5% respectivamente, mientras que el precio en ddélares aumento
3,0% en Chile y 4,7% en Argentina. El volumen doméstico de Chile se mantuvo
plano y los precios domésticos aumentaron 10,3% debido a alzas de precios
realizadas en los Ultimos doce meses.

EBIT disminuyé 15,1% de CLP 4.009 millones a CLP 3.402 millones en 3T11,
principalmente por un menor Margen bruto como resuliado de mayores COGS,
parcialmente compensado por mayores Ingresos por venta y por la reversa de una
provision por dafios causados por el terremoto. Los COGS aumentaron 7,9%
desde CLP 23.408 millones a CLP 25.268 millones, mayoritariamente debido a
aumentos en el costo de materias primas, la desacumulacion del inventario y
mayor costo de energia. Como porcentaje de los Ingresos por venta, COGS
aumentaron de 62,3% a 65,9%. Como consecuencia, el Margen bruto como
porcentaje de los Ingresos por ventas disminuy6 de 37,7% a 34,1% en 3T'11. Los
MSD&A aumentaron 4,4% a CLP 10.677 millones debido principalmente a gastos
en marketing, asesoria y seguros. Como porcentaje de los Ingresos por venta,
MSD&A aumentaron de 27,2% a 27,9%. Como consecuencia, el margen EBIT
disminuyé de 10,7% en 3T'10 a 8,9% en 3T'11. EBIT antes de INR disminuyé
30,3% de CLP 4.009 millones a CLP 2.796 millones en 3T'11.

EBITDA disminuyé 11,1% a CLP 5.005 millones y el margen EBITDA disminuyé de 15,0%
a 13,1%. EBITDA antes de INR disminuyo 21,9% a CLP 4.398 miliones y el
margen EBITDA disminuyé de 15,0% a 11,5%.

Comentarios El Directorio acordé dividir Valles de Chile S.A., una JV que tiene dos activos
principales: Vifia Tabali y Vifia Leyda. El acuerdo, basado en la opinién
independiente de un banco de inversion, es que VSPT mantendra Vifia Leyda, que
se encuentra junto a sus otras operaciones, y Vifia Tabali se asignara a Rio
Negro, el antiguo propietario del 50% del capital de los Valles de Chile. La
transaccién se cerrara antes de fin de afio y Vifia Leyda pasara a ser una filial,
consolidando en el balance de VSPT. VSPT fortalecié el valor de la marca en el
mercado doméstico y, en consecuencia, la participacion de mercado en 3T'11.

12
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LICORES

INGRESOS POR VENTA aumentaron 14,8% a CLP 14.824 millones, como resultado de un
aumento de 16,5% en precios promedio y 5,5% en volumenes.

EBIT aumenté 2,2% de CLP 2.256 millones a CLP 2.306 millones, principalmente
debido a mayores Ingresos por venta, parcialmente compensado con mayores
COGS y MSD&A. COGS aumentaron 22,4% de CLP 6.806 millones a CLP 8.332
millones debido a la distribucién de productos Pernod Ricard al mercado. COGS
como porcentaje de los Ingresos por venta aumentd desde 52,7% a 56,2%. Los
MSD&A aumentaron 11,3% a CLP 4.251 millones, principalmente debido a un
aumento en costos de distribucion y personal en conexion con la nueva linea de
productos. Como porcentaje de los Ingresos por venta, MSD&A disminuyeron de
29,6% a 28,7%. Como consecuencia, el margen EBIT diminuyé de 17,5% a
15,6%.

EBITDA aumenté 7,9% de CLP 2.679 millones a CLP 2.891 millones, mientras que el
margen EBITDA disminuy6 de 20,7% a 19,5%.

Comentarios CPCh comenz¢ a distribuir los productos de Pernod Ricard a través del canal
tradicional desde el 1 de julio del 2011. E! aumento de los costos, MSD&A y los
Ingresos se explican principalmente por esta nueva linea de productos, asi como
la caida en el margen EBITDA ya que el margen de distribucion es inferior a los
licores tradicionales producidos por CPCh. Por el contrario, el ROCE es mayor ya
que requiere menos capital invertido.

(A continuacion se adjuntan tres tablas, las cifras han sido redondeadas y pueden no sumar exactamente el total que se muestra.)

Nota: EBITDA representa al Resultado Operacional o EBIT mas depreciacion y amortizacion. (EBIT proviene del Ingiés “Earnings Before
Interest and Taxes”). Tanto el calculo del EBIT como del EBITDA no tienen como base las Normas internacionales de Informacion Financiera
(NIIF o IFRS). No obstante, ambos calculos se determinan con cifras incluidas en los estados financieros. El EBITDA es presentado como
informacion adiciona!l porque la gerencia cree que es Uil al evaluar los resultados de ta Compadia. El EBITDA es (til en la evaluacion del
funcionamiento operacional de la Compaiia al compararlo con otras empresas, dado que su calculo elimina los efectos de financiamiento,
impuestos a la renta y otros resultados, los que pueden variar por motivos no relacionados a las operaciones. Cuando se analiza el desempefio
operacional, los inversionistas deben considerarlo como una herramienta compiementaria, y no alternativa, a la utilidad neta. Los inversionistas

también deben notar que el EBITDA presentado por CCU no es necesariamente comparable con indicadores similares usados por otras
empresas.
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Tabla 1: Estado de Resultados (Tercer trimestre 2011)

2011 20340 2010 1% DE-CAMBIO
=0 . / - CLP MM : P LSS MM
Ingresos por ventas clientes externos 215.471 188.607 413,0 14,2
Otros ingresos 4,571 4.527 1,0

Ingresos por ventas entre segmentos

Totalingresos po

Costos de ventas

\Costos e comermahzamon distribucion y )
administracion

como % de ingresos
Otros lngresos (gastos) de operacion
‘EBI dntasInE

como % de ingresos

(69.996) (155,0) (134,2)

36,2 36,8 36,2

e
AR S

INR

coma % de ingresos

Gastos financieros, netos (1.738) (1.773)
Utilidad (pérdida) de negocios conjuntos 77 401

Diferencia de cambio (271) {1.178)
Resultado por umdades de reajuste (856) (1.339)

UTILIDAD DEE EJERCICIO antes INR
ATRIBUIBLE A

TENEDORES DE ACCIONES

ILIDAD DEL EJERCICIO.ATRIBUIBLE A:
~ TENEDORES

Utilidad del Ejercicio atribuible a tenedores de
acciones como % de ingresos

10,0 101 10,0 101

dad poraccion. =/ 69,2
Ytilidad por ADR,, '

INFORMACION ADICIONALC

Numero de acciones 318.502.872 318.502.872 318.502.872 318.502.872
Acciones por ADR 5 5 5 5
Depreciacion y Amortizacion 11.928 11.137 22,9 21,3 71
CAPEX 17.478 22.232 33,5 42,6 (21,4)

(1) Tipo de Cambio; US$1.00 = CLP 521.76
(2) Ver nota completa en la pagina anterior a las tablas.
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2011 20101 % DE CAMBIO
US$ MM US$ MM

Ingresos por ventas clientes externos 641.053 575.397 1.228,6 1.102,8 11,4

Otros ingresos 12.641 12,137 24,2 23,3 4,2

0,0

_como % de ingresos 47,6 46,4 47,6 46,4
Margen bruto. o 3a2A%2 cer 56,5 .
Costos de comercializacion, distribucion y
administracién (238.761) (210.617) (457.,6) (403,7) 13.4
como % de ingresos 36,5 35,8 36,5 358

|
s

é\O\tros

variacion % 18,2 18,9 18,2 18,9
Gastos financieros, netos (5.238) (6.145) (10,0) (11,8) -14,8
Utilidad (pérdida) de negocios conjuntos 869 627 1,7 1,2 38,5
Diferencia de cambio (649) (1.139) (1,2) (2.2) n/a
Resultado por unidades de reajuste (4.449) (4.018) (8,5) (7,7) 10,8
anancias (perdidas) ) 3.343 146 6,4 0,3 n/a
gtg ; 5 &::” S

UTILIDAD DEL EJERCICIO.antes INR
ATRIBUIBLE A:
TENEDORES DE ACCIONES

UTILIDAD DEL EJERCICIO ATRIBUIBLE A:
TENEDORES DE ACCIONES

Utilidad del Ejercicio atribuible a tenedores de 119 126
acciones como % de ingresos 1.9 126 T '

Utilidad por-accion _ 2441 2319
Utilidad por ADR 1.220,7 1.159,4
£l SN A

como % de ingresos
55

como % de ingresos

INFORMACION ADICIONAL
Numero de acciones ~ 318.502.872 318.502.872 318.502.872 318.502.872
Acciones por ADR 5 5 5 5
DEPRECIACION 35.459 32.739 68,0 62,7 8,3

CAPEX 44.265 48.157 84,8 92,3 8.1)

(1) Tipo de Cambio: US$1.00 = CLP 521.76
(2) Ver nota completa en la pagina anterior a las tablas.
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Tabla 5: Balance

Al.30 de. Septiembre] Al 31 de Diciembre | Al 30 de Septiambief Al 31 de Diclembre

%.

Charige

CACTIVQS A MMCLP MM CLP M USSny MW LSS

Efectivo y equivalentes al efectivo 154.854 151.614 297 291 21

Otros activos corrientes 319.940 294.668 613 565 86

Tottacivos coitentas | e B

Propiedades, plantas y equipos (neto) 541,143 508.162 1.037 974 6,5
Otros activos no corrientes 196.454 197.245 377 378
Tetatactvos ngearrsnts 78 i
Totalactivos R rzizosd o isiee] 2324 2207

; PASINOS
Préstamos y obligaciones financieras que devengan intereses
Otros pasivos

Préstamos que devengan intereses 210,482
Otros pasivos no corrientes

Towt pacty s

86.159

- PATRIMONIO NETQ:
Capital emitido

231.020 231.020 443 443 0,0
(32.865) (37.119) 63) (71) 0,0
12,5

Otras reservas
Ganancias acumuladas

e AT i
113.639 109.419 218 210 3,9

56242 615,07
TZ7Z55 (RS IR RS >

Total pasivos y.patrimonic neto.

INFORMACION FINANCIERA ADICIONAL

Total Deuda Financiera 255.044 232.967 489 AAT 9,5%
Deuda Neta ® 100.189 81.353 192 156 23,2%
Razén de liquidez 1,87 1,88
Deuda Financiera / Capitalizacion 0,28 027
Deuda Neta / EBITDA © 0,46 0,39

(1) Tipo de Cambio: US$1.00 = CLP 522
(2) Total deuda financiera menos Efectivo y equivalente al efectivo
(3) EBITDA de los ditimos 12 meses.
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Net sales up 13.9¢
Net profit*

(Santiago, Chile, November 2, 2011) -- CCU announced today its consolidated financial
results for the third quarter ended September 30, 2011©.

COMMENTS FROM THE CEO

In the Q2’11 Press Release we mentioned the difficult comparables in terms of volumes and
costs in Q2’11 as well as for Q3’11. We adopted mitigant actions in terms of price increases,
innovations and a tight cost and expense control scenario. These actions begun to render
effects in Q3’11 as we had anticipated.

We are pleased to communicate that the consolidated volume grew 5.3% in Q3'11, above the
8.7% consolidated volume growth in Q3'10. All segments contributed to this result, or were

Mgtatements made in this press release that relate to CCU’s future performance or financial results are forward-looking
statements, which involve known and unknown risks and uncertainties that could cause actual performance or results to
materially differ. We undertake no obligation to update any of these statements. Persons reading this press release are
cautioned not to place undue reliance on these forward-looking statements. These statements should be taken in conjunction
with the additional information about risk and uncertainties set forth in CCU’'s annual report on Form 20-F filed with the US
Securities and Exchange Commission and in the annual report submitied to the SVS and available in our web page.

@EBIT stands for Earnings Before Interest and Taxes, and corresponds to profit before Taxes, Interests, Results of indexed
units, Share of profits of associates and joint ventures and profits/(losses) on exchange rate differences.

®EBITDA represents EBIT plus depreciation and amortization. EBITDA is not a calculation based on IFRS principles. For more
detail, please see full note before Exhibits.

“INet profit attributable to parent company shareholders as per (FRS.

®All the comments below refers to Q3’11 figures compared to Q3'10, under IFRS.



neutral, as was the case of Beer Chile. The new businesses, that is cider and spirits in

Argentina and spirits (Pernod Ricard) in Chile, contributed with 161 bps to the total percentage
increase.

The organic business volumes grew as per the following break-down: Beer Argentina increased
4.0%, Non-alcoholic beverages grew 7.2% and Wine volume was 1% higher, partially
compensated by 2.9% lower Spirits volume in Chile. The volume performance was quite
remarkable considering the price increases the Company introduced over the last months,
deemed necessary as higher costs of raw material, electricity and fuel were stressing the
margins. On average, in Q311 prices were 8.4% higher than the average price in Q3'10,
resulting in 13.9% higher Net sales.

The Gross profit increased 13.4%, but COGS® was 14.5% higher. Consequently, the gross
margin was slightly lower compared to the one in Q3’10 and 40 bps higher than the Q2’11 one.
This tendency of margin improvement is in line with our forecast in the Q2’11 Press Release.
With regards to the 15.6% MSD&A" increase, almost two thirds is due to higher expenses in
Argentina related to inflationary pressures, to exchange rates conversion and to the expenses of
the cider business acquired in December 2010. The MSD&A expenses in Chile increased 3.5%
above inflation which is explained mostly by higher cost of distribution and expenses related to
the overall better performance of the Company. As a percentage of Net sales, MSD&A grows

52 bps on a consolidated basis, however isolating the Argentine businesses it decreases 14
bps.

The EBITDA increased 10.2%, although the EBITDA margin decreased 70 bps narrowing the
negative difference of 450 bps we saw in Q2’11 as compared with Q2'10.

The timely actions taken to restore the proper margins, together with a responsive market and
the Q3’11 good results, give us confidence that we are moving in the right direction.

®Cost of goods sold (COGS).
“Marketing/Selling, Distribution and Administrative expenses (MSD&A).



CONSOLIDATED INCOME STATEMENT HIGHLIGHTS (Exhibits 1 & 2)

NET SALES

Q3’11 Total Net sales increased 13.9% to CLP 220,042 million as a resuit of 5.3% higher
consolidated volumes and 8.4% higher average price. Volumes increased in the
following segments: Non-alcoholic beverages (+7.2%), Spirits (+5.5%), Beer
Argentina (+4.0%), Wine (+1.0%), while Beer Chile remained flat. The higher
average price is mainly explained by a 20.2% increase in the average price of
Beer in Argentina affected by F/X conversion, 16.5% in Spirits due mostly to
change in mix, 7.4% in Beer Chile, 3.0% in Non-alcoholic beverages and 2.9% in
Wine.

2011 Accumulated Net sales increased 11.3% amounting to CLP 653,694 million, as a
result of 4.8% higher consolidated volumes and 6.3% higher average prices.

Q3'11 NET SALES BY SEGMENT*
6.9%

[ Beer Chile BBeer Argentina B Non-alcoholic beverages BWine O Spirits

* Percentage calculations exclude "Other/Eliminations”



Net sales by segment

Beer Chile 65,578 29.8% 61,014 31.6% .

Beer Argentina 40,042 18.2% 31,588 16.4%| 26.8%
Non-alcoholic beverages 55,934 25.4% 50,719 26.3% 10.3%
Wine 38,330 17.4% 37,557 19.4% 21%
Spirits 14,824 6.7% 12,914 6.7% 14.8%
Other/Eliminations 5,334 2.4% -659  -0.3% -
TOTAL 220,042 100.0% 193,134 100.0%{ 13.9%

Beer Chile 210,105 196,921 .
Beer Argentina 126,635 19.4%| 105676 18.0%| 19.8%
Non-alcoholic beverages 173,351 26.5% 167,051 26.7% 10.4%
Wine 101,869 15.6%| 100,658 17.1% 1.2%
Spirits 34,500 5.3% 31,728 5.4% 8.7%
Other/Eliminations 7,234 1.1% -4501 -0.8%

TOTAL 653,694 100.0%| 587,533 100.0%]| 11.3%

GROSS PROFIT

Q3’11

2011

EBIT

Q3’11

2011

Increased 13.4% to CLP 112,643 million as a result of 13.9% higher Net sales,
partially offset by 14.5% higher Cost of goods sold (COGS) which amounted fo
CLP 107,400 million. As a percentage of Net sales, the COGS increased from
48.6% in Q3'10 to 48.8% in Q3'11. Consequently, the Gross profit as a percentage
of Net sales decreased from 51.4% in Q3'10 to 51.2% this quarter.

Increased 8.8% to CLP 342,432 million and, as a percentage of Net sales, the
consolidated Gross profit decreased from 53.6% to 52.4% when compared to
2010.

Increased 11.4% to CLP 32,716 million as a result of higher Gross profit, partially
compensated by higher Marketing/Selling, Distribution and Administrative
expenses (MSD&A). MSD&A expenses increased 15.6% in Q3'11, to CLP 80,890
million. MSD&A expenses, as a percentage of Net sales, increased from 36.2% in
Q310 to 36.8% in Q3'11. The increase in MSD&A is mostly explained by the cider
operation acquired in late 2010, the inflationary pressures in Argentina and higher
distribution costs. EBIT margin decreased from 15.2% in Q310 to 14.9% in Q3'11.
EBIT before NRI increased 11.3% to CLP 32,550 million and EBIT margin before
NRI decreased from 15.1% in Q3’10 to 14.8% in Q3’11.

Increased 6.8% amounting to CLP 118,766 million due to a higher positive NRI
effect this year and to a better 2011 outcome. The CLP 13,289 million positive
effect of the insurance settlement during 2011 practically doubled the CLP 6,791
million for the sale of the site in Lima during 2010.
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The consolidated EBIT margin was 18.2%, decreasing 0.8 percentage points when
compared to 2010. The accumulated EBIT before NRI increased 1.4% and its
margin decreased from 17.8% in 2010 to 16.2% in 2011.

Q3'11 OPERATING RESULT BY SEGMENT*

7.2%
10.6%

19.9% 56.4%

5.9%

OBeer Chile @ Beer Argentina B Non-alcoholic beverages EWine 0O Spirits

* Percentage calculations exclude "Other/Eliminations”

EBIT and EBIT margin by segment

Beer Chile

Beer Argentina

Non-alcoholic beverages 6,401 6,636 -3.5% 11.4% 13.1%
Wine 3,402 4,009 -15.1% 8.9% 10.7%
Spirits 2,306 2,256 2.2% 15.6% 17.5%
Other/Eliminations 579 -443 NM - -
TOTAL 32,716 29,358 11.4% 14.9% 15.2%
Beer Chile 54,807

Beer Argentina 14,184 13,123 8.1% 11.2% 12.4%
Non-alcoholic beverages 24,708 23,011 7.4% 14.3% 14.7%
Wine 12,224 9,338 30.9% 12.0% 9.3%
Spirits 4,969 4,837 2.7% 14.4% 15.2%
Other/Eliminations -956 6,092 NM - -
TOTAL 118,766 111,208 6.8% 18.2% 18.9%
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EBITDA

Q3’11

2011

Increased 10.2%, to CLP 44,644 million explained by higher Gross profit, partially
compensated by higher MSD&A. The consolidated EBITDA margin decreased
from 21.0% in Q310 to 20.3% in Q3'11. EBITDA before NR! increased 10.2% to
CLP 44,478 million and EBITDA margin before NRI decreased from 20.9% to
20.2%.

Increased 7.1% to CLP 154,225 million and the EBITDA margin decreased from
24.5% in 2010 to 23.6% in 2011. The accumulated EBITDA before NRI increased
3.1% to CLP 141,376 and the margin decreased from 23.3% in 2010 to 21.6% in
2011.

Q3'11 EBITDA BY SEGMENT*

11.8%

52.6%

21.2%

7.6%

OBeer Chile @Beer Argentina B Non-alcoholic beverages BWine O Spirits

* Percentage calculations exclude “Other/Eliminations”

EBITDA and EBITDA margin by segment

Beer Chile

(-] .

Beer Argentina 3,219 2,847 13.1% 8.0% 9.0%
Non-alcoholic beverages 8,952 9,053 -1.1% 16.0% 17.8%
Wine 5,005 5,629 -11.1% 13.1% 15.0%
Spirits 2,891 2,679 7.9% 19.5% 20.7%
Other/Eliminations 2,340 1,433 63.2% - -
TOTAL 44,644 40,495 10.2% 20.3% 21.0%
Beer Chile 75,743 65,476

Beer Argentina 18,049 16,700 8.1% 14.3% 15.8%
Non-alcoholic beverages 32,384 30,015 7.9% 18.7% 19.1%
Wine 17,067 14,194 20.2% 16.8% 14.1%
Spirits 6,365 6,098 4.4% 18.5% 19.2%
Other/Eliminations 4,617 11,464 -59.7% - -
TOTAL 154,225 143,947 7.1% 23.6% 24.5%




ey

ALL OTHER

Q3’11

In All other we include the following: Other gains/(losses) and Exchange rate
differences, Result of indexed units, and Share of profits of associates and joint
ventures. The total variation of these accounts, when compared to the same
quarter last year, is a better result of CLP 7,631 million mainly explained by:

e Other gains/(losses) and Exchange rate differences, which increased CLP
7,438 million mostly due to gains related to hedges covering foreign exchange
variations on taxes.

¢ Results of indexed units, which increased CLP 483 million, mainly due to
0.56% increase of the UF value in Q3'11 compared with 0.65% UF variation in
Q3'10, applied to a lower UF liability. VSPT refinanced 50% of the long term
bonds with USD and Euro denominated debt. (The UF is a monetary unit
indexed to the CPI variation).

These results were partially offset by:
e Share of profits of associates and joint ventures, which decreased CLP

324 million, mainly explained by lower results in FOODs Compaiia de
Alimentos CCU S.A. and in Vifia Valles de Chile S.A.

2011 Increased CLP 4,402 million from a loss of CLP 10,527 miillion to a loss of CLP

6,125 million, due mostly to lower Other gains/(losses).
INCOME TAX

Q3’11 Income tax increased CLP 9,300 million mostly due to: the higher tax rate, the
effect of foreign exchange fluctuations on taxes and a one-time loss in Aguas
CCU-Nestlé taxes. The tax rate was increased from 17% in 2010 to 20% in 2011
with the purpose of financing the reconstructions works after the 2010 earthquake.

2011 Increased CLP 7,796 million mainly due to the higher tax rate, the effect of foreign

exchange fluctuations on taxes, higher taxes related with the insurance claim
settlement and one-time loss in Aguas CCU-Nestié taxes.
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MINORITY INTEREST

Q3’11 Decreased CLP 791 million to CLP 1,702 million mostly due to the lower resuits in
Vifia San Pedro Tarapaca and Aguas CCU-Nestlé.

2011 Increased CLP 258 million to CLP 7,420 million mainly due to the higher results of
Vifia San Pedro Tarapaca explained mainly by the effect of the insurance claim
settlement.

NET PROFIT

Q3’11 Increased CLP 2,481 million to CLP 22,050 million due mostly to a higher EBIT in
addition to a better Other gains and Exchange rate differences result, and to a
lower Minority interest, partially compensated by higher Income tax.

2011 Increased CLP 3,907 million to CLP 77,761 million due mostly to higher EBIT,
better Other gains and Exchange rate differences result, partially compensated by
higher Income tax and higher Minority interest.



NON RECURRING ITEMS (NRI)

The settlement of the insurance claims related to the 2010 earthquake generated a positive non
recurring effect of CLP 13,289 million year to date, at EBIT level, to make up for the operational
losses caused by the natural disaster. Additionally, in Q3’11 CLP 440 million severance paid
related to the cider business in Argentina were recorded as NRI.

During 2010, we recorded a NRI derived from the sale of a site in Lima which generated a
one-time profit before taxes of CLP 6,791 million.

The following schedules show the EBIT/EBITDA and EBIT/EBITDA margins, both before NRI:

Beer Chile 15,269 18.8% 25.0%
Beer Argentina 1,893 1,633 16.0% 4.7% 5.2%
Non-alcoholic beverages 6,401 6,636 -3.5% 11.4% 13.1%
Wine 2,796 4,009 -30.3% 7.3% 10.7%
Spirits 2,306 2,256 2.2% 15.6% 17.5%
Other/Eliminations 1,020 -564 NM - -
TOTAL 32,550 29,237 11.3% 14.8% 15.1%

Beer Chile s .

Beer Argentina 14,184 13,123 8.1% 11.2% 12.4%
Non-alcoholic beverages 23,473 23,011 2.0% 13.5% 14.7%
Wine 5,757 9,338 -38.4% 5.7% 9.3%
Spirits 4,662 4,837 -3.6% 13.5% 15.2%
Other/Eliminations -466 -698 -33.3% - -
TOTAL 105,917 104,417 1.4% 16.2% 17.8%

Beer Chile .

Beer Argentina 3,219 13.1% 8.0% 9.0%
Non-alcoholic beverages 8,952 -1.1% 16.0% 17.8%
Wine 4,398 -21.9% 11.5% 15.0%
Spirits 2,891 7.9% 19.5% 20.7%
Other/Eliminations 2,780 111.8% - -
TOTAL 44,478 10.2% 20.2% 20.9%

Beer Chile

Beer Argentina 18,049 16,700 14.3% 15.8%
Non-alcoholic beverages 31,148 30,015 3.8% 18.0% 19.1%
Wine 10,600 14,194 -25.3% 10.4% 14.1%
Spirits 6,058 6,098 -0.7% 17.6% 19.2%
Qther/Eliminations 5,107 4,673 9.3% - -
TOTAL 141,376 137,156 3.1% 21.6% 23.3%




'BUSINESS UNITS HIGHLIGHTS (Exhibits 3 & 4)

Business segments are reflected in the same way that each Strategic Business Unit (SBU) is managed. Corporate
shared services and distribution and logistics expenses have been allocated to each SBU based on Service Level
Agreements. The non-allocated corporate overhead expenses, the result of the logistics subsidiary and the cider
business in Argentina are included in “Other/Eliminations”.

BEER CHILE

Net sales increased 7.5% to CLP 65,578 million as a result of 7.4% higher average prices

EBIT

EBITDA

and flat volumes.

increased 18.8% to CLP 18,133 million, mainly as a result of higher Gross profit,
partially compensated by higher MSD&A expenses. The Gross profit increase is
explained by higher Net sales, partially compensated by higher COGS which
increased 2.3% to CLP 25,601 million. The higher cost of raw material and energy
explained mostly the higher COGS, which was mitigated by a positive returnable
bottle collateral adjustment and a stronger Chilean peso. As a percentage of Net
sales, COGS decreased from 41.0% in Q310 to 39.0% in Q311. MSD&A
expenses increased 5.4% to CLP 21,856 million mostly due to higher distribution
expenses, sales services and the absence of bonus provision in 2010 together
with actuarial severance provision adjustments. As a percentage of Net sales,
MSD&A decreased from 34.0% to 33.3% in 2011. The EBIT margin increased
from 25.0% to 27.7% in Q3'11.

increased 18.0% to CLP 22,237 million and the EBITDA margin was 33.9% or 3.0
percentage points higher than in Q3'10.

Comments The volume remained flat, notwithstanding it should be noted that the 6.8%

growth experienced in Q310 was hard to beat. Nevertheless, the premium
category continues growing at a double digit rate. The higher average price is
mainly due to a 6% price increase in one-way packaging and super premium
products effective August 2010 and to the average price increase of 7% with
inception on June 1, 2011. This recent price increase aims to compensate the
higher costs of commodities, fuel and electricity which are affecting the industry as
we explained in previous quarter’s reports.

BEER ARGENTINA

Net sales measured in Chilean pesos, increased 26.8% to CLP 40,042 million, as a resutlt of

EBIT

4.0% higher sales volumes and 20.2% higher average prices affected by F/X
conversion, changes in mix and price increases in order to partially compensate
the higher costs and expenses.

measured in Chilean pesos, increased 16.0% to CLP 1,893 million in Q3'11, as a
consequence of higher Gross profit, partially compensated by higher MSD&A.
Gross profit increased due to higher Net sales, enough to compensate the higher

10
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EBITDA

COGS, which increased 15.0% to CLP 17,039 million this quarter. The COGS
increase is explained mainly by higher cost of raw material, higher personnel and
energy costs. As a percentage of Net sales, COGS decreased from 46.9% to
42.6% in Q3'11. MSD&A expenses increased 37.9%, from CLP 15,123 million to
CLP 20,863 million, due to inflationary pressures, unionization of sales personnel,
higher marketing, distribution and sales taxes expenses. As a percentage of Net
sales, MSD&A expenses increased from 47.9% to 52.1%. The EBIT margin
decreased from 5.2% in Q3’10 to 4.7% in Q3’11 due to cost pressures not fully
compensated by higher prices.

increased 13.1% to CLP 3,219 million this quarter and the EBITDA margin
decreased from 9.0% to 8.0%.

Comments Sales prices were adjusted in July 2011 in order to partially compensate for the

inflationary cost pressures. Total volume grew 4.0%, where premium brands’
volumes increased at a double digit rate. The results in Chilean pesos are affected
by the depreciation of the Argentinean peso (5.0%) and the appreciation of the
Chilean peso (7.6%), both vis a vis the dollar. The results in dollars are as follows:
EBIT increased 35.0% and EBITDA increased 26.7%, while the EBITDA margin
decreased from 9.9% t0 9.1%.

NON-ALCOHOLIC BEVERAGES

Net sales increased 10.3% to CLP 55,934 million due to higher volumes of 7.2% and 3.0%

EBIT

EBITDA

increase in the average price.

decreased 3.5% to CLP 6,401 million, despite of higher Net sales due to higher
COGS and higher MSD&A expenses. COGS increased 16.6% to CLP 29,487
million mainly due to price increases in raw material such as sugar, fruit pulp and
resin, as well as in energy and personnel costs. COGS, as a percentage of Net
sales, increased from 49.9% to 52.7%. As a consequence, gross margin
decreased from 50.1% to 47.3%. MSD&A increased 7.5% to CLP 20,214 million
mainly due to higher distribution and personnel expenses, while as a percentage
of Net sales, MSD&A decreased from 37.1% to 36.1%. The EBIT margin
decreased from 13.1% to 11.4% due to higher COGS.

decreased 1.1% to CLP 8,952 million and the EBITDA margin decreased to
16.0%, 1.8 percentage points lower than in Q3'10.

Comments Volumes had a good performance during the guarter, moreover considering the

tough comparable of 2010 when they increased 13.2%. Nectars increased 16.5%,
soft drinks 5.3%, and water 5.8%. The segment’s average price increased 3.0%
during the quarter. Due to competitive pressure, price increases in the water and
functional products categories have been limited.

11



WINE

Net sales increased 2.1% to CLP 38,330 million due to an increase in volume of 1.0% and a

EBIT

EBITDA

higher average price of 2.9% in CLP, excluding bulk wine. Chile and Argentina’s
exports volume increased 5.3% and decreased 29.5% respectively, while price in
USD increased 3.0% in Chile and 4.7% in Argentina. The Chile domestic volume
was flat and domestic prices increased 10.3% explained by price increases in the
last twelve months and by changes towards a more premium mix.

decreased 15.1% from CLP 4,009 million to CLP 3,402 million in Q3'11, due
mostly to lower Gross profit as a result of higher COGS partially compensated by
higher Net sales and the reversal of a provision for damages caused by the
earthquake. COGS increased 7.9% from CLP 23,408 million to CLP 25,268 million
due mostly to higher cost of raw material, inventory depletion and higher cost of
energy. As a percentage of Net sales, COGS increased from 62.3% 1o 65.9%.
Consequently, the gross margin decreased from 37.7% to 34.1% in Q3'11.
MSD&A increased 4.4% to CLP 10,677 million due mostly to marketing, advisory
and insurance expenses. As a percentage of Net sales, MSD&A increased from
27.2% to 27.9%. As a consequence, the EBIT margin decreased from 10.7% in

Q3’10 to 8.9% in Q3'11. EBIT before NRI decreased 30.3% from CLP 4,009
million to CLP 2,796 million in Q3'11.

decreased 11.1% to CLP 5,005 million and the EBITDA margin decreased from
15.0% to 13.1%. EBITDA before NRI decreased 21.9% to CLP 4,398 miillion and
the EBITDA margin decreased from 15.0% to 11.5%.

Comments The Board agreed to split Valles de Chile S.A., a JV which has two main assets:

SPIRITS

Vifia Tabali and Vifia Leyda. The agreement, based upon an investment bank’s
independent opinion, is that VSPT will keep Vifia Leyda, which is located next to
its other operations, and Vifia Tabali will be allocated to Rio Negro the former
owner of 50% of the Valles de Chile’s equity. The transaction will be concluded
before the year ends and Vifia Leyda will become a subsidiary, consolidating into
VSPT balance sheet. VSPT strengthened its brand equity in the domestic market
and as a consequence it's market share increased in Q3'11.

Net sales increased 14.8% to CLP 14,824 million as a result of 16.5% higher average price

EBIT

and 5.5% higher volume.

increased 2.2% from CLP 2,256 million to CLP 2,306 million, mainly due to higher
Net sales, partially compensated by higher COGS and MSD&A. COGS increased
22.4% from CLP 6,806 million to CLP 8,332 miillion, due to the distribution of the
Pernod Ricard products in the market. As a percentage of Net sales, COGS
increased from 52.7% to 56.2%. MSD&A expenses increased 11.3% to CLP 4,251
million, mostly due to higher distribution and personnel expenses in connection to
the new product line. As a percentage of Net sales, MSD&A

12



decreased from 29.6% to 28.7%. The EBIT margin decreased from 17.5% to
15.6%.

EBITDA increased 7.9% from CLP 2,679 million to CLP 2,891 million, while the EBITDA
margin decreased from 20.7% to 19.5%.

Comments CPCh begun to distribute the Pernod Ricard products through the traditional
channel starting July 1%, 2011. The increase in costs, MSD&A and revenue are
explained principally by this new product line, as well as the drop in EBITDA
margin since the distribution margin is lower than the margins of the traditional
spirits produced by CPCh. Conversely, the ROCE is higher since it requires lower
capital employed.

(The exhibits to follow, figures have been rounded and may not sum exactly the totals shown.)

Note: EBITDA represents EBIT plus depreciation and amortization. EBITDA is not a calculation based on generally accepted accounting
principles. The amounts in the EBITDA calculation, however, are derived from amounts included in the historical statements of income data.
EBITDA is presented as supplemental information because management believes that EBITDA is useful in assessing the Company's
operations. EBITDA is useful in evaluating the operating performance compared to that of other companies, as the calculation of EBITDA
eliminates the effects of financing, income taxes and the accounting of capital spending, which items may vary for reasons unrelated to overall
operating performance. When analyzing the operating performance, however, investors should use EBITDA in addition to, not as an alternative

for, EBIT and net income. Investors should also note that CCU’s presentation of EBITDA may not be comparable to similarly titled measures
used by other companies.
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Exhibit 1: Income Statement (Third Quarter 2011)

Q3 e 20117 2010 VARIANCE %

Core revenue 215,471 188,607 413.0 361.5 14.2
Qther revenue 4,571 4,527 8.8 8.7 1.0
Interco sales revenue (9) 0
MNet's: L ieang i
Cost of goods sold (107,400) (93,796)
48.8
iross 4 SR s <§::
(80,890) (69,996
% of net sales 368 36.2

Othel

% of net sales

Net financing expenses (1,738)
Share of profits of associates and joint 77
ventures

Exchange rate differences (271)
Resuits of indexed units (858)
Othe[_’g,ains/ {losses)

Lo

NET PROFIT before NRI
ATTRIBUTABLE TO:

N

Net profit attributable to Parent Company
Shareholders as % of net safes 10,0 10.1 10.0 101

Earnings per share

‘Earningsper ADR

% of net sales

% of net sales

203 . 210 203 21.0
OTHER INFORMATION
Number of shares 318,502,872 318,502,872 318,502,872 318,502,872
Shares per ADR 5 5 5 5
DEPRECIATION 11,928 11,137 229 213 71
Capital Expenditures 17,478 22,232 335 42.6 (21.4)

(1) Exchange rate: US$1.00 = CLP 521.76
(2) MSD8A refers to Marketing selling, distribution and administrative expenses
(3) Please see full note in page before exhibits
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CCcy

Exhibit 2: Income Statement (Nine Months ended on September 30, 2011)
YTD AS OF SEPTEMBER 201 2010 VARIANCE %

Core revenue
Other revenue
| 0 sales

575,397
12,137

e
A &
(272,737) (596.6)
46.4 47.6

Cost of goods so
% of net sales
S i

; . 342482

MSD8A @ (238,761) (210,617) (403.7) 13.4
% of net sales 36.5 35.8 35.8

Other operating i 2,248

EBIT bets
Bt

% of net sales 18.9

Net financing expenses (6,145) (10.0) (11.8) (14.8)
Share of profits of associates and joint

ventures 627 1.7 1.2 38.5
Exchange rate differences (1,139) n/a
Results of indexed units (4,016) 10.8

Other g

NET PROFIT before NR1
ATTRIBUTABLE TO:
PARENT COMPANY SHAREHOLDER

NET PROFIT ARIBUTABLE TO:
PARENT COMPANY SHAREHOLDER

o INTER

Net profit attributable to Parent Company
Shareholders as % of net sales 1.9 12.6 1.9 12.6

2441 231.9 0.4 530
1,220.7 1,159.4 22 5.3

e

Earnings per share
Earnings per'ADR

Enl

% of net sales ‘ o 23.‘6‘

OTHER INFORMATION

Number of shares 318,502,872 318,502,872 318,502,872 318,502,872
Shares per ADR 5 5 5 5
DEPRECIATION 35,459 32,739 68.0 62.7 8.3
Capital Expenditures 44,265 48,157 84.8 92.3 (8.1)

xchange rate: US$1.00 = CLP 521.76
(2) MSD&A refers to Marketing selling, distribution and administrative expenses
(3) Please see full note in page before exhibits
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: Balance Sheet

September 30 December 31 Seplember 30 December 31 %
2011 2010 - RO1Y 2010 Change

e it ) ASBETS (CLP.miltion) {CLP million) {US$-million)™ (U S$:millian)"’

Cash and cash equivalents 154,854 151,614 297 291 21
Other current assets 319,940 294 668 613
&R s N y . . .

PP&E (net) 541,143 508,162 1,037 974 65
Other non current assets 196,454 197,245 377 378 (0.4)

SEets” e T 1,212,392)

o LIABILITIES ST SRRSO GESPETI.  SENS
Loans and other liabilities 44,562 12,822
Other liabilities 208,761 224136
Tai . "

2

210,482 220,145
79512

aid~in capital

231,020 231,020 443 443
Other reserves (32,865) (37,119) (69) (e
Retained earnings 350,635 311,754 672 598

Minom\} interest 113,639 109,2;“9 RS 210

FoRTequly Snd Ten (I MR 2500 27

OTHER FINANCIAL INFORMATION

Total financial debt 255,044 232,967 489 447 9.5%
Net debt © 100,189 81,353 192 156 23.2%
Liquidity ratio 1.87 1.88

Financial Debt / Capitalization 0.28 0.27

Netdebt/ EBITDA © 0.46 0.39

{1) Exchange rate: US$1.00 = CLP 522
(2) Total financtal debt minus cash & cash equivalents
(3) Last 12 months of EBITDA.
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