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Situacion Actual Mercado
Asegurador



l. ESTADISTICAS DEL MERCADO ASEGURADOR
Primas per capita 2012 en L.A.
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Fuente: Informe “El Mercado Asegurador Latinoamericano. 2012-2013”. Fundacién MAPFRE.



* Densidad del seguro (Prima per capita en USD)
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Penetracion del seguro en paises

desarrollados y en desarrollo

« Penetracion del seguro (Prima en % del PIB)
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l. ESTADISTICAS DEL MERCADO ASEGURADOR

Inversiones - Chile

Inversiones Totales Aseguradoras en MM USS Dic 2013
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Periodo 2008 - 2013 | 35.2%




. ESTADISTICAS DEL MERCADO ASEGURADOR SVS’

Resultados finales




. ESTADISTICAS DEL MERCADO ASEGURADOR

ROE (Rentabilidad del patrimonio)

ROE INDUSTRIA SEGUROS EN CHILE

ROE promedio:
Vida 14,00%

30%

25%

20%

15%

10%

5%

- \
o ea% 616% .o o D4
3.35%
0% ROE promedio:
Grales. 8,03%
5%
6.92%
10%
2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

VIDA GENERALES ««ccv-- PROMEDIO VIDA «eeesee PROMEDIO GENERALES




|. CIFRAS DEL MERCADO ASEGURADOR CHILENO

2013. Prima Directa Vida y Generales
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Vida 50.4% Crecimiento real promedio anual Vida: 8,7%
Generales 39.0% Crecimiento real promedio anual Generales: 7,1%
[Total Mercado 46.4%
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Evolucion corredoras de
seguros filiales de bancos.



Evolucion prima intermediada Corredores Filiales SVS’

Bancarias (Miles de pesos de Diciembre 2013)

Prima Intermediada

Evolucion Prima Intermediada Filiales Bancarias
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Crecimiento Promedio Total (2013/2007) = 1,3996




Evolucion comision intermediada Corredores

Filiales Bancarias (Miles de pesos de Diciembre 2013)

Comisién por Intermediacién
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Crecimiento Promedio Total (2013/2007) = 1,6156




(Comision/Prima intermediada)
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Evoluciéon comision Corredores Filiales Bancarias @IS
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Principales cifras asociadas



Informacion por Tipo de Corredora

Diciembre 2013

w w

Sociedad (En M$)
BANPARIS 5.945.407
BICE 10.292.779
BANCOFALABELLA 26.669.982
ITAU CHILE 27.489.726
CORPBANCA 46.024.008
SCOTIA 48.653.952
BBVA 82.931.190
BANCHILE 140.901.661
BANCOESTADO 148.197.478
BCI 150.142.011
SANTANDER 187.550.778
Totales Filiales Bancarie 876.888.551

Fuente: Corredoras de Seguros



Participacion de mercado Corredoras Bancarias /S

Participacion de Mercado por Prima Intermediada
A Diciembre 2013 - Seguros Generales y de Vida
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Participacion de mercado Corredoras Bancarias /S

Participacion por Prima Intermediada
A Diciembre 2013 — Seguros de Vida
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Participacion de mercado Corredoras Bancarias /S

Participacion por Prima Intermediada
A Diciembre 2013 — Seguros Generales
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Participacion de mercado Corredoras Bancarias /G¥S

Participacion en Comisiones
A Diciembre 2013 - Seguros Generales y de Vida
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Participacion de mercado Corredoras Bancarias /S

Participacion en Comisiones
A Diciembre 2013 — Seguros de Vida
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Participacion de mercado Corredoras Bancarias /S

Participacion en Comisiones
A Diciembre 2013 — Seguros Generales
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Participacion de mercado Corredores de Seguros

Participacion en Produccion
A Diciembre 2013 — Seguros Generales
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Participacion de mercado Corredores de Seguros

Participacion en Produccion
A Diciembre 2013 - Seguros Vida
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Participacion de Mercado Seguros

Participacion en Produccion
A Diciembre 2013 — Seguros Generales
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Participacion de Mercado Seguros

Participacion en Produccion
A Diciembre 2013 - Seguros Vida
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Participacion de Mercado Seguros

Participacion en Produccion
A Diciembre 2013 - Seguros Vida
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Nuevo modelo de supervision para Conducta de Mercado eny

industria aseguradora en Chile

Introduccion
Regulacion y supervision actual de cdm

Limitaciones del enfoque actual de supervision y conceptos
basicos del nuevo modelo.

Nuevo enfoque de regulacion y supervision de cdm
Proceso de implementacion del nuevo modelo

Objetivos y beneficios esperados



La confianza: principal activo

El mercado de seguros, por la naturaleza de su negocio y su impacto
econdmico y social, es un mercado regulado. La regulacion tiene como
principales objetivos la solvencia, que procura gue las aseguradoras
cuenten con recursos financieros suficientes para cumplir con sus
compromisos con los asegurados, y la conducta de mercado (CdM),
gue busca proteger los derechos de los asegurados y del publico en
general, considerando el trato justo a los asegurados, transparencia y
el pago oportuno de indemnizaciones.

La confianza de los clientes es esencial para un desarrollo sano del

mercado; promoverla y fortalecerla a traves de buenas practicas de

conducta de mercado y un trato justo hacia los clientes, debe ser un
objetivo compartido por reguladores, aseguradoras, intermediarios y
otros agentes que participan.

Las malas practicas, el trato injusto y la falta de transparencia, son
factores que podrian afectar la solvencia y el potencial crecimiento de
la industria.
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SEGUROS

El programa radial del sector aseguradaor

Edicidn N2 24
Internacionales

Sabemos que AON v MARSH (o MARSH v AON, para que
no existan problemas de cartel cual vedettes de Mar del
Plata o Villa Carlos Paz), los dos grandes brokers de
seguros, no solo compiten a nivel mundial por el primer
lugar del ranking de comisiones, sino también por el
privilegio de ser el mas renombrado por sus logros en
los medios.

Sin embargo, algunas de sus practicas desleales han sido castigadas en los
mercados mas importantes, pudiendo citar estos dos nuevos casos de reciente

La aparicion:

(el orden lo decidimos revoleando una moneda)

_w B 1 - Multan a AON en u$s 8 millones por fallas en controles de soborno v
corrupcion
Clasificados | Foros )| Portada del dia ) Archivo ) Ediciones Anterig L@ Autoridad de Servicios Financieros del Reino Unido (FSA) establecid una multa
de u$s & millones contra AON Limited por "fallar en tomar cuidados razonables
Portada para establecer y mantener sistemas y controles efectivos para evitar los riesgos
B por boy Fiscal de Nueva York lnvestlga comisiones :Et;cnbiz:gss ¥y corrupcion asociados a pagos a empresas e individuos en el
La Ciudad
NUEVA YORK, Estados Unidos (Bloomberg). -E! fiscal general de Nueva York, Eliot
Nacionales Spitzer, que estremecid a los bancos de Inversion y gestoras de fondos con
investigaciones sobre recomendaciones de analistas e irregularidades de
Deportes negociacion, esta examinando las comisiones cobradas por corredoras de sequros
Opinion :
Aon Corp., la segunda corredora de seguros del mundo por tamafio, recibié una
Mundo peticion judicial para que proporcione informacion sobre los pagos que recibe de
compafiias de seguros, dijo la empresa. "Aon entiende que el fiscal general también l A HU]-A ﬂ[ “N A ESIM:A
Negodos esta enviando peticiones a otras corredoras de seguros" dijo la empresa
Defensor del lector i . . .l ‘
La investigacion de Spitzer, que aplicé multas por miles de miliones de dolares a < P -
Revista bancos y fondos comunes de inversion, esta examinando las comisiones que las <§’ »
32 ﬁlaS Oe = aan a sSus mtermednanos por 390“3"85 negocoos y
Resefia =
—_ de abogados para la defensa del libre mercado, ha dicho que los pagos suponen

un conflicto de intereses
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COMUNICADO DE PRENSA

SVS entrega resultados finales de primera ronda de licitaciones

Las lecciones de la industria aseguradora tras de seguros asociados a créditos hipotecarios
el terremoto mas grande de Chile { 86 o oo s o 4 D
en el precio de las . lizas Qe 62_.1 en los seguros de desgravamen y una rebaja de 34,3%
ra los seguros de incendio y sismo.

Cambios legislativos, programas de contingencia, récord en numero de

¢ Durante los Gltimos meses también comenzaron a licitarse por segunda vez las coberturas,

denuncios Yy charias internacionales, son parte de las consecuencias del 27F observandose nuevamente caidas promedios en los precios.

para la industria aseguradora

“ *ANTA O | EMPRESA | 37703 22 de noviembre 2013. La Superintendencia de Valores y Seguros (SVS) informé hoy el
resultado consolidado del total de la primera ronda de las licitaciones de seguros asociadas

a créditos hipotecarios, y dio a conocer los resultados de las segundas licitaciones.

RELACIONADOS

LO8 COMDOS ¢0 b NSUSrS O Seguros
ras el lerremoto




Regulacion y Supervision actual de CdM (1) 5

La SVS ha modernizado su enfoque de supervision de
solvencia, estableciendo un modelo de SBR para las
companias de seguros.

Ha estudiado la experiencia nacional e internacional de
CdM para proponer un modelo de supervision similar al
enfoque aplicado en solvencia.

Definicién de CdM:

Corresponde a las mejores practicas que deben considerar
en el mercado de seguros los diversos agentes que
participan en él, tendientes a la proteccion de los derechos
de los asegurados y publico en general, considerando
aspectos tales como trato justo y transparencia en la
comercializacion de los seguros, el pago de Ilas
iIndemnizaciones y otros beneficios asociados a éstos.



®

Regulacidn y Supervisién actual de CdM (2)

En el marco actual, el regulador monitorea que los fiscalizados
cumplan con los requisitos y exigencias para:

Mantenerse inscritos en los registros que lleva Ia
Superintendencia,

Cumplan la normativa aplicable para las actividades que
desarrollan vy

En caso de detectarse incumplimientos se procede a aplicar las
medidas y/o sanciones gue correspondan.

Esto usualmente se conoce como un
“modelo de supervision basado en normas’.



®

Regulacion y Supervision actual de CdM (3)

Principales regulaciones del modelo actual:

Oferta de Seguros y Depdsito de Polizas

Obligaciones sobre publicidad, promocion e informacion
al asegurado y contratante.

Actuacion de agentes de ventas, corredores de seguros
y asesores previsionales

Proceso de liquidacion de siniestros.

Resolucion de conflictos entre compaiiias, contratantes y
asegurados y de atencion de reclamos.



®

Limitaciones del enfoque actual de supervisio@giis”

Dificultad de normar ante la creciente complejidad de los
mercados y productos, lineas de negocios, tipos de seguros,
canales de comercializacion.

Escaso efecto preventivo.

No atiende a la calidad de la gestion del fiscalizado para
prevenir incumplimientos o evitar malas practicas

No permite priorizar y focalizar adecuadamente los recursos
escasos de supervision.



Aspectos basicos del nuevo modelo

Incorpora un conjunto de principios y establece guias para la
regulacion y supervision de CdM.

Considera emitir una norma de buenas practicas de CdM y
Autoevaluacion por parte de las compafias y demas agentes
del mercado.

Prioriza la supervision de agentes o materias con mayor
riesgo potencial, por impacto en consumidores, asegurados
0 publico en general

Refuerza que Ilos fiscalizados establezcan Gobiernos
Corporativos efectivos, que integren la proteccion y trato
justo a los asegurados a la Cultura Organizacional.



" 4

Nuevo enfoque de Regulacion y Supervision

NIVEL 2

SUPERVISION

NIVEL 1
REGULATORIO

PROCESO DE EVALUACION DE
RIESGOS Y ACTIVIDADES DE
MITIGACION

ENFOQUE DE SUPERVISION
BASADO EN RIESGOS PARA
CONDUCTA DE MERCADO

REQUERIMIENTOS MINIMOS
DE CONDUCTA DE MERCADO

% ESTANDARES A PARTIR DE:

> LEGISLACION DEL
CONTRATO DE SEGUROS,
DFL N° 251 Y DEMAS
LEGISLACION APLICABLE.

> REGULACION
ADMINISTRATIVA.

*,
°

PRINCIPIOS Y BUENAS
PRACTICAS DE CONDUCTA
DE MERCADO

de'

-

i



Nuevo enfoque de Regulacion y Supervision de' d%l\

El modelo comprendera la definicion de principios basicos, de
normas aplicables, y de posibles medidas preventivas y
correctivas tendientes a prevenir “practicas de conducta de
mercado no deseadas” o a modificarlas cuando éstas ocurran.

PRINCIPIOS DE CONDUCTA DE MERCADO

1. Dar trato justo a los consumidores y asegurados

2. Manejar adecuadamente los conflictos de interés

3.Proteger y resguardar la informacion de los
consumidores y asegurados

4. Promover la transparencia y la educacion financiera



Nuevo enfoque de Regulacién y Supervision de @A

1. Dar trato justo a los consumidores y asegurados

Las aseguradoras e intermediarios deben actuar de manera ética y
honesta en su trato con los consumidores y asegurados, poniendo
especial eénfasis en los grupos o sectores mas vulnerables.

Comprende:

Actuar con la debida idoneidad, cuidado y diligencia en el trato hacia
los clientes.

Desarrollar los productos y servicios teniendo en cuenta los intereses y
las necesidades de los potenciales asegurados.

Promocionar los productos y servicios de manera clara, justa y no
engafnosa, utilizando un lenguaje que facilite su comprension.

Brindar asesoria de calidad antes, durante y después de la venta.
Cumplir las obligaciones del seguro, en forma justa, transparente y
oportuna, tomando en consideracion las necesidades de los clientes.



Nuevo enfoque de Regulacién y Supervision de G

2. Manejar adecuadamente los conflictos de intereses

Se deben evitar los conflictos de intereses, pero cuando esto
no sea posible se deben manejar adecuadamente. Una forma
de manejarlos es informar al potencial asegurado del conflicto,
antes de brindarle asesoria o venderle un producto, o con
ocasion de un siniestro.



Nuevo enfoque de Regulacidn y Supervision de GEM

3. Proteger y resguardar la informacion de los consumidores
y asegurados

|dentificando los riesgos y amenazas a la seguridad e integridad de la
informacion.

Contando con planes de contingencia que mitiguen los riesgos y el
impacto de filtracion o uso indebido

Desarrollando politicas y procedimientos de resguardo de la
confidencialidad de la informacion.

Implementando controles internos para verificar su cumplimiento vy
contar con tecnologia adecuada.



Nuevo enfoque de Regulacién y Supervision de GEM

4. Promover la transparencia y la educacion financiera, en

CdM

El regulador y los fiscalizados deben tomar Iniciativas para
mejorar la educacion financiera, en el ambito de aplicacion de la
CdM, fomentando un trato justo hacia los asegurados.

Los asegurados deben acceder faciimente a la informacion sobre
sus derechos y obligaciones.



Proceso de Implementacion del Nuevo Modelo@i #

Desarrollar el modelo de CdM implicara para el organismo
regulador la ejecucion de las siguientes etapas:

|. Efectuar diagnostico de las practicas del mercado, evaluando
nivel de cumplimiento de estos principios en las
aseguradoras, intermediarios y liguidadores de siniestros, y
los principales problemas observados en relacion a dicho

cumplimiento.

Il. Efectuar una revision de la normativa relacionada con temas
de CdM e introducir las modificaciones que parezcan
necesarias para hacerla mas consistente con el nuevo
enfoque de supervision.



Proceso de Implementacion del Nuevo Modelo@@*

principios, que daran a conocer al mercado los principales aspectos
y criterios a considerar para la evaluacion del cumplimiento de los
principios, considerando temas como:

v Gobierno y cultura corporativa

v' Modelo de negocio, desarrollo de productos y canales de comercializacion
v’ Politicas de publicidad, promocion y venta de los seguros

v Informacion y asesoria a los clientes

v Gestion de la fuerza de ventas y corredores de seguros

v' Procedimientos de liquidacion de siniestros

v’ Sistemas de atencién de consultas, reclamos y servicio al cliente

v' Mecanismos de resguardo de la informacion privada de los clientes

v’ Sistemas de control interno y rol de la funcién de cumplimiento.

v Conflictos de intereses

IVV. Desarrollar metodologia de evaluacion de los principales riesgos de
CdM

V. Implementar la metodologia de evaluacion de riesgos de CdM



Objetivos y beneficios esperados

Promover el desarrollo del mercado.

Fomentar el trato justo de los fiscalizados y demas agentes
relacionados, a los clientes.

Mejorar la transparencia y la calidad de la informacion que los
fiscalizados entregan a los asegurados y demas interesados.

Promover que los supervisados implementen mecanismos
eficientes de gestion de riesgos en materia de CdM.

Facilitar la supervision del cumplimiento legal y regulatorio en
temas de CdM, mejorando los procesos de deteccion de
Infracciones, y los procesos investigativos y sancionatorios.



Objetivos y beneficios esperados

Promover que los asegurados y consumidores conozcan Sus
derechos vy los procesos para efectuar consultas o reclamos y
gue reciban un trato justo en todas sus relaciones con los
fiscalizados.

Mejorar la comprension y administracion de los riesgos que
Impactan a la CdM.

Mejorar la eficiencia en la asignacion de recursos del regulador,
dando prioridad a aspectos de CdM que pudieran tener un
mayor impacto en los consumidores o afectar a un gran
numero de ellos.



Objetivos y beneficios esperados

Facilitar la identificacion temprana o preventiva de situaciones
0 conductas que puedan atentar contra una adecuada CdM.

Detectar oportunamente situaciones de CdM inadecuadas gque
pudieran afectar la solvencia de los fiscalizados.

Dar cumplimiento a los principios internacionales de CdM.



Conclusiones

CdM serd aplicable a Ila industria aseguradora,
considerando como modelo a seqguir el marco existente
para la SBR de solvencia, que comprende dos pilares:
Regulatorio y de Supervision.

Modelo considerara la definicibn de principios basicos y
normas, la supervision basada en riesgos de éstos y las
posibles medidas preventivas y correctivas tendientes a
prevenir practicas de conducta de mercado no deseadas, 0
a modificarlas cuando estas ocurran.

Este proceso contempla efectuar consultas al mercado
para recoger su opinion y realizar actividades de difusion y
coordinacion, de modo de llevar a cabo un proceso de
disefio e implementacion en forma gradual, transparente e
Informada.



Conclusiones

Se espera entonces, superar las limitaciones
actuales, y contar con un sistema de supervision
moderno y mas acorde a los estandares
Internacionales, que sea preventivo, flexible y mas
eficiente en la utilizacion de los recursos de la SVS.

En definitiva, un modelo que permita un mejor nivel
de proteccion al asegurado, junto con un desarrollo
sano y solvente en el largo plazo de la industria
aseguradora.






Cambios a normativa por C Com.




Cambios a normativa por C Com.

“ NCG N° 350, que modifica NCG 331(19.8.13), Normas
relativas a las condiciones y coberturas minimas que
deberdn contemplar los seguros asociados a creditos
hipotecarios a que se refiere el articulo 40 del D.F.L. N°
251

v Adecua cobertura a definiciobn del seguro de
incendio del Ccom

v Pdliza debe contemplar medios a proporcionar por
aseguradora y plazos minimos para declaraciones
asegurado (art. 525 Ccom)

v' Coberturas refiro escombros y demolicion por suma
asegurada en % del monto asegurado, independiente
monto paoliza.

v Establece regla para cOmputo de plazo de
indisputabilidad en seguros de desgravamen de
polizas colectivas licitadas.



“ Circular 2121 (18 Octubre 2013)

v~ Normas sobre Seguro Obligatorio de Accidentes Personales
Causados por Vehiculos Motorizados con Matricula
Extranjera, art. 60 Ley 18.290 del Transito; formato y contenido
certificado seguro (SOAPEX):

v Aplicable a vehiculos que ingresan  provisoria 0
temporalmente a Chile. Se contrata en Chile por
aseguradoras nacionales o en extranjero por aseguradoras
COon convenio con nacionales.

v Cubre muerte, incapacidad y gastos meéedicos para
conductor, personas transportadas y cualquier 39 afectado,
producto de lesiones a consecuencia accidentes en que
participe vehiculo asegurado. Indemnizaciones: 300 UF por
muerte, previa deduccidon gastos médicos / 300 UF por
incapacidad permanente toftal (sin deduccion gastos
meédicos / Hasta 200 UF por Incapacidad permanente parcial
segun grado / Hasta 300 UF por Gastos Meédicos.



v

v

v

Circular N°2.123,(22.10.13) Instrucciones sobre: 1) informacion
a incluir en pdlizas de seguros, 2) reglas minimas para seguros
contratados en forma colectiva, 3) normas generales de
publicidad, y 4) normas sobre promocion, publicidad y oferta
de seguros y beneficios asociados (Deroga Circulares 1457 vy
1759)

Ajustes derivados de normas del CCom., especialmente lo
relativo al seguro colectivo.

Se agrega obligacion de asesoria por parte de las companias
cuando no haya intermediario.

Modifica regla sobre promociones que incluyan ofrecimiento
de regalos los que no podrdn sujetarse e a reembolso o
contraprestacion de parte del asegurado o contratante, en
caso de término anticipado del seguro o por cualquier ofra
causa.



Circular 2125 (25 Octubre 2013)

Deroga Circular 644 que aprueba cldusula
arbitral en modelos de pdlizas (Adecuacion
Ccom)



Circular N°2.131, que imparte instrucciones sobre Atenciéon de
Clientes y Tramitacion de Consultas y Reclamos. Deroga
Circulares 1487 de 2000 (para cias) y 1760 (para CS y LS)

Principales aspectos:

Ambito aplicacién: El procedimiento se aplica a consultas vy
reclomos de contratantes, asegurados, beneficiarios vy
legitimos  interesados ante companias, corredores 0
liquidadores.

Establece definiciones para consulta, reclamo vy legitimo
interesado.

Fija procedimiento tramitacion:



v

v

Solicitudes via presencial, correo postal, fransmision electronica
o telefonica

Infraestructura atencidon para presentacion y recepcion
solicifudes en oficinas atencion publico, excepto CS y LS
Personas naturales o juridicas sin EEFF, que se hace en domicilio

Modifica regla sobre promociones que incluyan ofrecimiento
de regalos los que no podrdn sujetarse e a reembolso o
contraprestacion de parte del asegurado o contratante, en
caso de término anficipado del seguro o por cualquier otra
causa.



AN

Registro solicitud por medios electronicos o fisico (para CS sin EEFF y LS
personas naturales).

No se registra presentaciones o solicitudes verbales que se respondan
de inmediato.

Conservacion expediente

Respuesta por escrito o telefénica (guardando grabacion)en mas
breve plazo no superior a 20 dias hdbiles. Se puede omifir respuesta
escrita en presentaciones o solicitudes verbales, que por naturalezq,
alcance y simplicidad, sean atendidas por teléfono y se guarde
grabacion.

Respuesta por correo privado, carta cerfificada, correo electronico u
ofro medio fehaciente.

Obligacidon informacion trimestral a SVS sobre NUmero de Consultas vy
Reclamos, por tipo de seguro.



® Circular  N°2.135 (Modifica Circular 1679 Acreditacion
Conocimientos y Postulacion a Corredor Seguros vy Liquidador
Siniestros):

v Adecua contenido para Examen Conocimientos y temario Cursos a
nuevas disposiciones Ccom (Ley 20.667); DS 1.055, de 2012 y nueva
normativa administrativa.



® Circular N°2.148 (8 Abril 2014), que imparte instrucciones sobre
Comercializacion Telefénica de Seguros. Deroga Circular 1587
(Adecuacion a nuevo artficulo 513 Ccom):

v Aspectos generales: Responsabilidad companias y corredores de
realizacion comercializacion telefonica en forma segura, integra vy
confidencial, con respeto a derechos asegurado y normativa legal y
administrativa  aplicable. Proveer mecanismos consulta vy
comunicaciones otorgando comprobante, coédigo © numero
recepcion.

v Ambito aplicacion: Para suscribir pdlizas individuales y para incorporar
asegurados a podlizas colectivas, por asegurador, agentes ventas o
corredores.

v Uso empresas telemarketing bajo direccion y responsabilidad
companias y corredores.

v' Requisitos informacién: Entregar previomente toda informacion
relevante:

v' - Fechaq; idenftificacion oferente, compania y participes promocion;
caracteristicas seguro (cobertura, condiciones asegurabilidad,
exclusiones, carencias, deducibles



IFRS Corredoras de Seguros

1. Norma presentacion de EEFF corredoras de seguros

conforme IFRS.
2. Principales cambios:

a) Presentacion trimestral de EEFF para corredoras no
bancarias.

b) EEFF trimestrales y anuales, como sigue (*):
. Estado de Situaciéon Financiera
.  Estado de Resultados Integrales
ll. Estado de Flujos de Efectivo
V. Estado de Cambio en el Patrimonio

c) Revelaciones (38 revelaciones).

d) Cuadros Tecnicos y Estadisticos

(*): Hoy presentan Balance; Estado de Resultados; Notas y Cuadros
Teécnicos y estadisticos (15 notas).



.

Cambios derivados de la aplicacion de IFRS SVS”

Comisiones de Intermediacion:

@ Hoy, se encuentra normado por la Circular N°1602, donde el
reconocimiento de ingresos se basa en el boletin técnico 70 del Colegio
de Contadores A.G, esto es, en la generalidad de los casos, deriva al
reconocimiento inmediato sin devengamiento (up-front) del total del
monto de la comision ganada.

@ Bajo IFRS el reconocimiento de los ingresos de actividades ordinarias
estara referida al grado de realizacion de una transaccion. Bajo este
método, los ingresos de actividades ordinarias se reconocen en los
periodos contables en los cuales tiene lugar la prestacion del servicio.

@ Para ello, la corredora debera optar por la definicion de una metodologia
de diferimiento de ingresos, o bien reconocer a través de una forma
lineal, en funcion de la duracion de la pdliza.



Cambios derivados de la aplicacion de IFRS

Premios por Intermediacion de Seguros:

@ Hoy, el reconocimiento de este tipo de ingresos se realiza por referencia
al grado de realizacion de una transaccion, denominada habitualmente
con el nombre de método del porcentaje de realizacion. Bajo este
método, los ingresos de actividades ordinarias se reconocen en los
periodos contables en los cuales tiene lugar la prestacion del servicio,
independiente del logro de los objetivos del contrato pactado.

@ Bajo IFRS, los premios que registren los corredores deberan ser
registrados solo una vez se haya alcanzado los objetivos definidos
contractualmente siempre y cuando no existen clausulas que
determinen un servicio futuro por suministrar.



ENCUENTRO ANUAL
CBM 2014

SUPERINTENDENCIA
VALORES Y SEGUROS

INTENDENCIA DE SEGUROQOS

AGOSTO DE 2014



