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De nuestra consideracion:

En cumplimients a lo indicado por esa Superintendencia de Valores y Seguros, adjuntamos copia de un comunicado
gue publicamos el 12 de julio de 2017, con informacidn sobre nuestra estrategia en el negocio de litio, en sus versiones

en espafiol e inglés.

Saludamos muy atentamente a usted,

SOCIEDAD QUIMICA Y MINERA DE CHILE S.A.

Irina Axenova
Investor Relations
SQM S.A.
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CEO de SQM Reafirma su Estrategia en el Negocio del Litio

Santiago, Chile, 12 de Julio de 2017 — Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. (“SQM” o la “Compafiia™)
(NYSE: SQM; Bolsa de Valores de Santiago: SQM-A, SQM-B) se complace en anunciar que luego del
reciente anuncio de la formacién de un Joint Venture entre SQM y Kidman Resources, SQM va a consolidar
3 faenas productivas de Litio complementarias a nivel mundial: el Salar de Atacama en Chile, el Salar de
Cauchari en Argentina y el yacimiento de espodumeno Mount Holland en Australia.

Patricio de Solminihac, CEO de SQM comenté respecto a las perspectivas de la industria: “En la actualidad
la demanda mundial es de aproximadamente 200 mil toneladas de Carbonato de Litio Equivalente (LCE) al
afio y crece a tasas cercanas al 14% al afio. Nosotros creemos que es altamente probable que la demanda
mundial supere las 500 mil ton para el afio 2025. El uso de baterifas de litio en la industria automotriz marca
una tendencia que va a revolucionar la demanda mundial en los préximos afios™

A lo anterior, el CEO de SQM agregd: “nuestra experiencia como lider en la industria por de mas de 20 afios
nos permite situarnos en una posicion de privilegio para capturar las oportunidades que se generen en el
mercado dei litio”.

El ingreso de SQM a la propiedad de Cauchari y Mount Holland es el fruto del trabajo realizado por un
equipo multidisciplinario de SQM que ha estado estudiando por muchos afios diversos proyectos de Litio
alrededor del mundo.

Patricio de Solminihac comentd: “En la produccion de Litio, al igual que en otros quimicos industriales, el
liderazgo se logra mediante la ejecucion efectiva de proyectos con alto potencial de crecimiento y bajos
costos totales de produccion. El Salar de Atacama, Cauchari y Mount Holland cumplen con creces nuestros
objetivos: son yacimientos de alta calidad, con gran potencial de crecimiento futuro, lo que nos permite
continuar siendo operadores de bajo costo total de produccion en todas nuestras faenas™, a lo anterior agreg6:
“En SQM tenemos un equipo profesional con el conocimiento y la experiencia que nos permitié ser exitosos
en el desarrollo de nuestros proyectos de Litio en los ultimos 20 afios y nos ha llevado a identificar los
proyectos mds rentables a nivel mundial”.

Finalmente, de Solminihac comentd: “Queremos avanzar lo mas rapido posible en la ¢jecucion de nuestros
nuevos proyectos. En el caso de Cauchari comenzaremos la construccidn durante este afio y esperamos estar
produciendo carbonato de litio en el afio 2019. Respecto de Mount Holland, esperamos continuar
aceleradamente los trabajos de exploracién y estudios técnicos ya realizados por Kidman para asf iniciar la
produccidén de concentrado de espodumeno en los préximos 24 meses. Con respecto a la planta de refinacion,
avanzaremos en paralelo con el objetivo de iniciar la produccidn de hidréxido de litio y carbonato de litio en
el menor plazo posible después de la puesta en marcha de la operacion de concentrado.”
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Acerca de SGM

SQM es un productor y comercializador integrade de nutrientes vegetales de especialidad, yodo, litio, fertilizantes potasicos y
guimicos industriales. Sus productos se basan en el desarrolle de recursos naturales de alta calidad que le permiten ser lider en
costos, apoyado por una red comercial internacional especializada con ventas en mas de 110 paises.

La estrategia de desarrollo de SQM es ser un operador minero integrado selectivamente en el procesamiento y comercializacion
de productos, abasteciendo en forma eficiente a industrias esenciales para el desarrollo humano, como alimentacion, salud y
tecnologia. La cual se susfenta en 6 pitares fundamentales:
+ reforzar los procesos internos que permitan asegurar los recursos clave para la sustentabilidad del negocio;
« extender operaciones lean (M1) a toda la organizacién para fortalecer ventaja en costos, calidad y seguridad;
e invertir en desarroflo de mercado de fertilizantes de especialidad, diferenciacion de productos, gestion de canales y
optimizar nuestro pricing;
* recuperar market share en yodo, buscando oportunidades de consoclidacion y de integracion vertical, e invertir en el
desarrollo de productos en yodo y nitratos para fines industriales;
» buscar activos en litio fuera de Chile dado €l atractivo del mercado y aprovechar nuestras capacidades cperacionales, y
en potasio, invirtiendo en opciones que aseguren el acceso a materia prima para nitrato de potasio; y
»  buscar oportunidades de diversificacién en oro, cobre y zinc en la region, para aprovechar nuestras capacidades de
operador minero y darle continuidad de negocic a nuestro programa de exploracién.

Estos pitares fundamentales son basadas sobre los siguientes cuatro conceptos claves:
e construir una organizacion con claridad estratégica, lideres con inspiracion, responsabilidad personal y valores
significativos;
+ desarrollar un proceso de planificacidn estratégica gue responda a las necesidades del cliente y las tendencias de
mercado, y que asegure la coordinacion entre el corporative y los negocios, y entre operaciones y comercial;
s desarrollar un proceso robusto de control y mitigacién de riesgos para gestionar activamente el riesgo de los negocios; y

¢ dar un salto en nuestra gestion de stakeholders para establecer vinculos con la comunidad y comunicar el aporte de SQM
a Chile y el mundo.

Para obtener mas informacion, comuniquese con:

Gerardo Illanes 58-2-24252022 [ gerardo.illanes@sgm.com
Kelly O'Brien 56-2-24252074 / kelly.obrien@sam.com
Irina Axenova 56-2-24252280 / irina.axenova@sam,com

Para contactarse con Comunicaciones SQM, comuniguese con:

Carolina Garcia Huidobro / carelina.g.huidobro@sgm.com

Alvaro Cifuentes / alvaro.cifuentes@sam.com

Tamara Rebolledo / tamara.rebolledo@sam.com (Zona Norie)

Advertencia respecto a |las proyecciones expresadas

Este comunicado de prensa contiene proyecciones segln lo previsto por las disposiciones de refugio tributario de la Ley de Reforma
de Litigios sobre Titulos Privados de 1995, de los Estados Unidos. Las proyecciones se identifican con el uso de palabras coma:
"anticipar”, "planear o planificar®, "creer”, "estimar”, "esperar", "estrategia”, "deberia”, "debera", y ofras referencias similares a
periodos en el futuro. Entre algunos ejemplos de proyecciones se incluyen las declaraciones que hacemos respecto al futuro
comercial de la empresa, su desempefio econdmico futuro, su rentabilidad anticipada, sus ingresos y gastos, o cualquier otra
informacion financiera, sinergias de costos anticipados y crecimiento de lineas de negocio o de productos y servicios.

Las proyecciones no son ni hechos histéricos ni garantias de la rentabitidad a futuro. Mas bien, son estimaciones que reflejan la
gestion de SAM de acuerdo con la informacion con la que se dispone. Dado que las proyecciones son a futuro, éstas implican
cierto riesgo, incertidumbre y otros factores que se encuentran fuera del control de la empresa, los que podrian llevar a que los
resultados difieran de manera significativa de aquellos que se expresan en estas proyecciones. Por lo tanto, recomendamos que
no se fie completamente de estas proyecciones. Sugerimos a los lectores consultar los documentos archivados por SQM en la
Comisidn de Valores e Intercambio de los Estados Unidos, especificamente ¢l informe anual mas reciente en el Formulario 20-F
en donde se identifican los factores de riesgo relevantes que podrian hacer que los resultados difieran de aquellos que se expresan
en las proyecciones. Todas las proyecciones se basan en informacién a disposicion de SQM a la presente fecha. SQM

no se ve obligado a actualizar dichas proyecciones, ya sean por nueva informacion disponible, desarrollos a futuro o debido a
cualquier otro motivo.
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SQM’s CEO reaffirms the company’s strategy in the lithium business

Santiago, Chile, July 12, 2017 — Sociedad Quimica y Minera de Chile S.A. (“SQM?” or the “Company”™)
(NYSE: SQM; Santiago Stock Exchange: SQM-A, SQM-B) is pleased to announce that following the recent
announcement of the formation of a Joint Venture between SQM and Kidman Resources, SQM will
consolidate three complementary lithium production plants worldwide: the Salar de Atacama in Chile, the
Salar de Cauchari in Argentina, and the Mount Holland Spodumene deposit in Australia.

Patricio de Solminihac, SQM’s CEO commented on the industry's perspectives: "At present, global demand
is about 200,000 tons of Lithium Carbonate Equivalent (LCE) per year and growing at rates of nearly 14%
per year. We believe it is highly probable that worldwide demand will exceed 500,000 tons by 2025. The use
of lithium batteries in the automotive industry marks a trend that will revolutionize global demand in the
coming years."

"Our experience as a leader in the industry for more than 20 years puts us in a privileged position to capture
the opportunities that arise in the lithium market," added SQM’s CEO. SQM's entry into the ownership of
Cauchari and Mount Holland is the result of work done by a SQM multidisciplinary team that has been
studying various lithium projects around the world for many years.”

Patricio de Solminihac commented: "In lithium production, as in other industrial chemicals, leadership is
achieved through the effective execution of projects with high growth potential and low total production
costs. The Salar de Atacama, Cauchari, and Mount Holland far exceed our objectives: they are high quality
deposits with great potential for future growth, which will allow us to continue being operators with low total
production costs in all of our plants.” He added, "At SQM we have a professional team with the knowledge
and experience that let us be successful in the development of our Lithium projects over the past 20 years
and has led us to identify the most profitable projects worldwide."

Finally, de Solminihac closed by saying: "We want to progress as fast as possible in the execution of our new
projects. With respect to Cauchari, we will begin construction this year and expect to be producing lithium
carbonate by 2019. Regarding Mount Holland, we expect to accelerate the significant exploration and
technical studies already undertaken by Kidman to move into production of spodumene concentrate within
the next 24 months. With regard to the refining plant, we will advance that in parallel, with the objective to
start the production of lithium hydroxide and lithium carbonate on as short a timetable as possible after the
concentrate operation is commissioned.”
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About SQM

SQM is an integrated producer and distributor of lithium, iodine, specialty plant nutrients, potassium-related fertilizers and industrial
chemicals. lts products are based on the development of high quality natural rescurces that allow the Company to be a leader in
costs, supported by a specialized international network with sales in cver 110 countries.

SQM’s business strategy is to be a mining operator that selectively integrates the production and sales of products to industries
essential for human development, such as food, health and technology. The strategy is built on the following six principles:

+ strengthen internal processes to ensure access to key rescurces required for the sustainability of the business;

« extend lean operations (M1) to the entire organization to strengthen our cost position, increase quality and ensure safety;

= invest in the development of a specialty ferilizer market, including product differentiation, sales channel management and
price optimization;

+ recover the iodine market share, seek consolidation and vertical integration opportunities; invest in the development of
industrial nitrate applications;

« search and invest in lithium and potassium assets outside of Chile to leverage our operational capabilities, take advantage
of the current lithium market appeal and ensure access to raw materials for cur potassium nitrate preduction; and

-+ seek diversification opportunities in gold, copper and zinc projects in the region to leverage our mining operating capabilities
and provide business continuity to our exploration program.

The business strategy’s principles are based on the following four concepts:

+ build an organization with strategic clarity, inspirational leaders, responsible personnel and strong values;

= develop a strategic planning process that responds to the needs of our customers and market trends, while ensuring
coordination between all segments of the business, including sales and operations;

« develop a robust risk control and mitigation process to actively manage business risk; and

+ improve our stakeholder management to establish links with the community and communicate to Chile and worldwide our
contribution to industries essential for human development.

For further information, contact:

Gerardo lllanes 56-2-24252022 / gerardo.illanes@sagm.com
Kelly O'Brien 56-2-24252074 / kelly.obrien@sgm.com
Irina Axenova 56-2-24252280 / irina.axenova@sam.com

For media inquiries, contact:

Carolina Garcia Huidobro / garolina.g.huidobro@sgm.com
Alvare Cifuentes / alvaro cifuentes@sam.com
Tamara Rebolledo / tamara.reboliedo@sam.com (Northern Region)

Cautionary Note Regarding Forward-1 ooking Statements

This news release contains “forward-looking statements” within the meaning of the safe harbor provisions of the U.S. Private
Securities Litigation Referm Act of 1995. Forward-locking statements can be identified by words such as: “anticipate,” “plan,”
“believe,” “esfimate,” “expect,” "strategy,” “should,” “will"” and similar references to future periods. Examples of forward-looking
statements include, among others, statements we make concerning the Company's business outlook, future economic performance,
anticipated profitability, revenues, expenses, or cther financial items, anticipated cost synergies and product or service line growth.

Forward-looking statements are neither historical facts nor assurances of future performance. Instead, they are estimates that
reflect the best judgment of SQGM management based on currently available information. Because forward-looking statements relate
to the future, they involve a number of risks, uncertainties and other factors that are outside of our control and could cause actual
results to differ materially from those stated in such statements. Therefore, you should not rely on any of these forward-looking
statements. Readers are referred to the documents filed by SQM with the United States Securities and Exchange Commission,
specifically the most recent annual report on Form 20-F, which identifies important risk factors that could cause actual results to
differ from those contained in the forward-locking statements. All forward-looking statements are based on information available to
SQM on the date hereof and SQM assumes no obligation to update such statements, whether as a result of new information, future
developments or otherwise.




