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FAF International Seguros Generales SOLVENCIA Ei 
PERSPECTIVAS En desarrollo 

Clasificaciones 
 Febrero 2009 Enero 2010 Enero 2011 
Obligaciones de seguros Ei Ei Ei 

FUNDAMENTACION 
FAF International Seguros Generales S.A. se constituyó 
en marzo de 2008. Pertenece a First American Financial 
Corp, matriz internacional cuya red de filiales  opera en 
el mercado global de seguros y servicios de apoyo a la 
transacción de títulos de propiedades. 
La orientación de negocios de FAF en Chile está predo-
minantemente focalizada en el desarrollo de seguros que 
cubren transacciones de títulos de propiedades, comer-
cializando coberturas que otorgan protección tanto al 
acreedor como al deudor, durante el proceso de finan-
ciamiento, compra y posterior reventa de una propiedad. 
Entre los principales riesgos cubiertos sobresalen los 
defectos o vicios en los títulos, fraude en la transacción y 
errores de escritura. 
La aseguradora inició su actividad comercial con un 
capital de $2.250 millones, incrementándolo paulatina-
mente, conforme las necesidades del proyecto. 
En 2010 la aseguradora cerró sus primeras alianzas con 
dos entidades del sistema financiero, esperando concre-
tar un número similar de nuevas asociaciones durante 
2011. 
La comercialización de productos financieros que incor-
poran los beneficios del seguro de títulos está contribu-
yendo a masificar el servicio de apoyo al crédito hipote-
cario, constituyéndose en una herramienta diferenciado-
ra de la oferta. Escenarios económicos más favorables 
para el incremento de la demanda por financiamiento 
hipotecario debieran apoyar el proyecto de la asegurado-
ra y contribuir a acelerar la etapa de consolidación ope-
racional y comercial. 
Para operar en Chile la aseguradora está asociada con la 
entidad internacional Crawford Carvallo, ligada a la 
actividad liquidadora de seguros, quienes a través de la 
filial FAF Servicios Hipotecarios Ltda, otorgan el apoyo 
operacional que las características del producto exigen. 
Debido a la etapa de formación de cartera su principal 
obligación está constituida por el Patrimonio mínimo 
regulatorio, que asciende a UF 90 mil.  La estructura de 

gastos es prioritariamente fija, lo que presiona los retor-
nos iniciales del proyecto, hasta alcanzar volúmenes de 
primas de cierta relevancia. Las obligaciones se extien-
den por un extenso periodo, asociado a la tenencia de la 
propiedad cuyo título es asegurado. Ello conlleva admi-
nistrar niveles conservadores de reservas técnicas duran-
te la vigencia de la obligación. La aseguradora mantiene 
una política conservadora de gestión de riesgos, mante-
niendo reservas ajustadas a las proyecciones de siniestra-
lidad en el largo plazo. 
En la etapa de formación de cartera el apoyo de reasegu-
ro es una variable significativa. Su diseño está orientado 
a otorgar una protección adecuada en cuanto a severidad 
y capacidad. Está sustentado por una entidad operacio-
nal del grupo internacional. 
Actualmente, las inversiones respaldan fundamental-
mente el patrimonio, estando colocadas en el sistema 
financiero de corto plazo, no asumiendo riesgos de mer-
cado relevantes. 
El perfil no tradicional de las coberturas otorgadas gene-
ra una fuerte presión comercial que la administración ha 
logrado ir sorteando, de modo de introducir las fortale-
zas y alcances de la cobertura en el ciclo de créditos. 

La aseguradora está comprometida en el desarrollo y 
profundización de las primeras alianzas, habiendo al-
canzado una capacidad operacional adecuada. En ade-
lante le restará otorgar un soporte sólido a las nuevas 
operaciones, tanto en términos comerciales como de 
respaldo ante eventos de pérdida. 
Conforme con los procedimientos normales de clasifica-
ción no cuenta con suficiente información para ser clasi-
ficada, razón por la cual le corresponde la categoría Ei. 
 
PERSPECTIVAS 
Dada la ausencia de información histórica, las perspecti-
vas de la compañía se califican en desarrollo. 
 




